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Slachats pour les GHT
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Deux projets de
Sl achats pour les GHT

Les deux principales centrales d'acheteurs hospitaliers ont désormais finalisé
leurs plateformes e-achats et sont en cours de déploiement dans les GHT. Si les
deux solutions sont similaires, elles comportent toutefois des dissemblances

a la fois dans leur mode de connexion et leurs fonctionnalités...

Par Véronique Pierron
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et nous n'avons pas de CRM mais seulement
des notifications de contrats, explique Bruno
Carrigre. Pour aller jusqu'au paiement, il fau-
drait changer la maniére de travailler d'UniHA
car nous n‘achetons pas pour vendre »,

Deux éditeurs distincts

Pour les différences, la premigre tient au choix
du partenaire développeur de la solution.
UniHA, a mise sur '&diteur BravoSolution,
devenu depuis Jaggaer, pour un lancement
des processus au premier semestre 2018
{voir 'interview de Bruno Carriere dans la
LDA n°273). Coté Resah, le choix s'est porté
sur la structure publique de coapération
inter-hospitaliere Mipih, qui développe une
offre logicielle pour les établissements de
santé. Ce GIP a commenceé a travailler sur
une solution Sl achats en 2016,

Les deux solutions offrent une méme boucle
de gestion des achats, partant du besoin de
Ietablissernent jusqu'a la concrétisation avec
l'ouverture du marche sur les profils ache-
teurs comme les plateformes publiques Place
ou Achat Hopital. Ainsi, lorsqu'un besoin est
détecté par exemple pour l'achat de matériel
informatique, la premiére étape est |'auver-
ture d'un dossier achats et la création d'une
consultation au niveau du GHT. Chaque
établissernent hospitalier du groupement
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va quantifier son besoin et grace a ces infor-
mations, I'acheteur va entamer un travail de
sourcing fournisseurs. In fine, 'appel d'offres
sera effectué sur un profil acheteur et les
fournisseurs vont pouvoir y répondre. Pour
UniHA, ce sera exclusivement la plateforme
Place. « Cest un cheix politique, explique
Bruno Carriére, car nous sommes un acteur
public et cela a du sens de faire des appels
d'offres dans un lieu qui centralise tous les
appels publics »,

Mode Saas

ou implémentation ?

Les deux solutions présentent des différences
au niveau de la connexion des établissements,
La solution développée par Jaggaer pour
UniHA se presente exclusiverment en mode
Saas. Cette plateforme en ligne ne nécessite
aucune implémentation sur les postes de
travail des collaborateurs, il leur suffit détre
adhérent UniHA et de demander une conven-
tion de mise a disposition du marché. La
stratégie de cannexion choisie par le Resah
est un peu différente. Via son éditeur Mipih,
le réseau a en effet opté pour un Sl achats
installé dans chague GHT. Ainsi « la solution
est implémentée dans Iétablissement support
et chaque hopital du GHT se connectera a ce
dernier », explique Pierre Zigrand.
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