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Introduction

A propos d’UniHA

UniHA est le premier groupement d’achat des
établissements hospitaliers publics frangais.
C’est aussi le premier acheteur public frangais en
santé, avec un montant de 5,9 milliards d’euros
d’achats et un volume de gains sur achats de
171 millions d’euros en 2022.

UniHA rassemble a ce jour plus de 1350 éta-
blissements hospitaliers et 123 Groupements
Hospitaliers de Territoire (GHT).

UniHA couvre 16 familles d’achats qui répondent
aux principaux besoins de I’hopital, et peut servir
la totalité des établissements de santé publics, au
travers de plus de 3800 marchés actifs.

Né en 2005, UniHA compte aujourd’hui 140 col-
laborateurs, plus de 8000 hospitaliers qui tra-
vaillent en réseau et plus de 1300 entreprises
fournisseurs.

Pour en savoir plus : www.uniha.org

Document édité par UniHA.

Date de publication : novembre 2023.
Document imprimé a Grenoble en France par
I'imprimerie Panorama certifiée Imprim’vert.
Papier : semi-recyclé et FSC/PESC.

Siret : 130 002 223 00027.

UniHA 9 rue des Tuiliers 69003 LYON.
www.uniha.org - contact@uniha.org
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Edito
Chers adhérents,

Je suis heureux de vous présenter notre offre dans ce
nouveau calendrier des marchés 2024. J'espere que
vous y trouverez tous les points de repére utiles pour
vous guider dans votre politique achat. Nos équipes
d’ambassadeurs régionaux sont a votre disposition pour
vous accompagner dans I'acces aux différents marchés
gue noUs avons congus avec vous, au sein notamment
de nos groupes experts et avec I'appui de toutes les
coordinations de filieres réparties sur le territoire.

Notre premiére mission est de vous proposer des offres
performantes sur le plan économique avec le niveau
de qualité qui réponde a vos attentes. Nous continue-
rons a le faire. Nous avons aussi a cceur de sélectionner
des solutions qui vous permettent de sécuriser vos ap-
provisionnements en particulier en produits de santé,
d’accéder aux innovations essentielles pour les parcours
de soin et les équipes hospitalieres, de décarboner vos
activités, d’améliorer la qualité de vie au travail de vos
personnels et de préserver notre souveraineté sanitaire.

Les enjeux des établissements de santé sont aussi les
noétres. Vous pouvez compter sur mon engagement et
celui de toutes les équipes d’UniHA pour concevoir et
mettre a votre disposition une offre de service évolutive
toujours connectée a vos besoins.

Walid Ben Brahim
Directeur Général d’UniHA




Calendrier des marchés

Pourquoi un calendrier des marchés ?

Chaque année, vous établissez vos plans d’actions achats.
Vous avez besoin de connaitre I'exhaustivité de I'offre
UniHA ainsi que les dates clefs des marchés pour définir
votre stratégie.

Elaboré sur 3 ans, le calendrier des marchés vous pré-
sente l'intégralité des marchés UniHA filiere par filiere.

Le calendrier est donc I'occasion pour vous de décou-
vrir la stratégie achat des acheteurs UniHA : nouveaux
marchés, renouvellements de marchés...

Comment fonctionne t-il ?
Chaque ligne représente une procédure d’achat.
Si une procédure est renouvelée, vous verrez apparaitre

les informations de la future procédure sur la deuxieme
ligne représentée par le «P».

Restez informés sur les marchés !

Le calendrier des marchés est susceptible d’étre
modifié. En effet, les marchés évoluent au cours
de I'année et certaines dates peuvent se décaler.

Comment étre certain de ne pas passer a coté
d’une information ? Inscrivez-vous aux webconfé-
rences du jeudi a 16h. Réservées aux adhérents
UniHA et organisées par poéle d’achat, ces we-
bconférences vous permettent d’assister a un
point complet sur I'actualité des marchés UniHA.

Planning des webconférences 2024

e Jeudi 11 janvier 16h : produits de santé

e Jeudi 18 janvier 16h : équipements médicaux

e Jeudi 25 janvier 16h : achats généraux

e Jeudi 14 mars 16h : produits de santé

e Jeudi 21 mars 16h : équipements médicaux

e Jeudi 4 avril 16h : achats généraux

e Mardi 4 juin 16h : produits de santé

e Jeudi 13 juin 16h : équipements médicaux

e Jeudi 20 juin 16h : achats généraux

e Jeudi5 septembre 16h : produits de santé

e Jeudi 12 septembre 16h : équipements mé-
dicaux

e Jeudi 19 septembre 16h : achats généraux

e Jeudi 14 novembre 16h : équipements mé-
dicaux

e Jeudi 21 novembre 16h : achats généraux

e Jeudi 28 novembre 16h : produits de santé

Attention, ces dates peuvent étre modifiées. Pour
vous assurer des dates et vous inscrire, consultez
la page «Rendez-vous» sur www.uniha.org.



Légende détaillée

Les périodes a ne pas manquer ! 5 :
' Comment accéder a un marché ? ~ Le porteur de segment correspond a

| Recensement des besoins : . o . I'établissement qui porte le segment.
| Période d’appel a candidatures des établissements . Ilexiste deux moyens de rejoindre un marché : :

| pour se positionner sur un marché. 'étude de faisa- T

| bilité et la constitution du groupe experts peuvent . Le groupement de commande (GC) : les établis-

. se faire en paralléle. sements s’engagent en amont du marché en

exprimant leurs besoins grace a Quantum (outil
de quantification de I'espace adhérents).
La centrale d’achat (CA) : les établissements
peuvent accéder a un marché a n’‘importe quel
moment de I'année en demandant une conven-
tion de mise a disposition via I'automate de la
....................................................................... . centrale d’achat disponible dans I'espace ad-
..................................................................... : . hérents.
Marchés actifs : :
Période de la premiére commande a la derniére :
commande possible. :

Consultation des fournisseurs : :
Période ol les entreprises postulent sur le marché. :
L’étude des réponses, les tests produits et la noti- :
fication du marché (choix du titulaire) se feront a :
I'issue de cette période bleue. :

Marché en cours d’exécution

Modalité Porteur de

Segment/Procédure 2026 Datefin o marché segment

JIFMAMIJ JASONDJFMAMI JASONDIJFMAMI IJASOND

30/11/2024 GC + CA Saint-Etienne

Textiles d'entretien
30/11/2028 GC + CA Saint-Etienne

Objet A = Actuel Recensement  Consultation Période d’exécution
du marché P = Prochain des besoins  des fournisseurs du nouveau marché

Marché en cours de préparation



(fB Filiere Médicaments

CENTRE
HOSPITALIER

Filiere portée par le CHU de Bordeaux i

BORDEAUX

Frangoise Petiteau-Moreau
Coordonnatrice

Filiere Médicaments
coordination de Bordeaux
Pharmacien — Responsable
des achats de médicaments au
CHU de Bordeaux

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere médicaments dans vos domaines
d’expertises ?

Nous souhaitons capter les nouvelles thérapeutiques

médicamenteuses (modele pharmaco-économique ori-

ginal) sur 2 secteurs particuliers :

e CarT cells : nouvelle indication dans le myélome
multiple avec une cohorte de patients importante.

e Thérapie génique : nouveau circuit hospitalier dans
I'indication de la myopathie de Duchéne.

Cela nous conduira a mettre en ceuvre une nouvelle
technique d’achat en systéme d’acquisition dynamique
(SAD) en 2024.

Par ailleurs, I'article 49 de loi de financement de la Sé-
curité sociale 2023 sur I'intégration des produits de
contraste dans le forfait technique d’imagerie (activité
médicale libérale), qui entrera en vigueur au 1°" mars
2024 sous I'égide de la DGOS, nécessitera la conception
d’une nouvelle stratégie d’achat prenant en compte les
impacts sur le budget des hopitaux.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Nous intégrons les marchés médicaments dans le SAD
MEDIC permettant une agilité des marchés spécifiques
car de nouvelles concurrences, nouveaux médicaments
et nouveaux fournisseurs peuvent étre intégrés pendant
I’exécution du marché.

Sur la sécurisation des approvisionnements, une carto-
graphie compléte de la supply chain sera mise en place,
notamment pour les produits sensibles avec un recours
au multi-référencement ou a la multi-attribution.

Les criteres de développement durable seront renforcés
pour contribuer a la décarbonation de la chaine d’ap-
provisionnement du médicament, avec une pondération
adaptée.

< e

2,4 Mds€ 112
Volume d’achat fournisseurs

[Fr N\

=] W/

295 28
adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Anticancéreux et immunosuppresseurs

e Hormones, muscles et squelettes, anti-
dotes incluant les médicaments biosimi-

laires

e  Produits de contraste et médicaments
radiopharmaceutiques

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=1



http://www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=1

(fB Filiere Médicaments

Filiere portée par le CHU de Lille C

Isabelle Walbecq
Coordonnatrice
Filiere Médicaments
coordination de Lille
Pharmacien

au CHU de Lille

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere médicaments dans vos domaines
d’expertises ?

Deux enjeux principaux se démarquent au sein de notre
domaine d’activité : la continuité des approvisionnements
des hopitaux en médicaments et les enjeux environne-
mentaux. Depuis la crise Covid, on observe un mouve-
ment hospitalier vers I'achat souverain dans le respect
du code de la commande publique.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Afin de répondre a ces enjeux, de nouvelles orientations
stratégiques ont été mises en place avec notamment la
multi-attribution géographique pour les lots a risque
afin de sécuriser les approvisionnements pour les mé-
dicaments du systéeme nerveux par exemple voire de
permettre aux établissements d’activer le mécanisme de
compensation pour les produits de santé ciblés suivant
les modalités définies par la circulaire DGOS.

Coté RSE, nous nous intéressons plus particulierement
a la chaine d’approvisionnement. Nous incitons les four-
nisseurs a s’engager sur des analyses de cycles de vie
plus précises.

Nous proposons également une solution de recyclage
de gaz halogénés.

&,

65 M€ 82
Volume d’achat

Fp N\

=] W/

307 24
adhérents procédures

Les marchés a retenir

Médicaments du systéme nerveux

Nutrition clinique

Solutés de perfusion et remplissage

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=2



http://www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=2

(iB Filiere Médicaments

HCL

Filiere portée par les Hospices Civils de Lyon E

Véronique Bardey
Coordonnatrice

Filiéere Médicaments
coordination de Lyon
Pharmacien - Responsable
des achats produits de santé
aux Hospices Civils de Lyon

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere médicaments dans vos domaines
d’expertises ?

Pour les établissements, I'enjeu majeur est d’étre ap-
provisionnés en médicaments. Pour les médicaments
dermato-respiratoires, nous avons mis en ceuvre une
stratégie pour sécuriser I'approvisionnement avec un
stock dédié aux adhérents et de la multi-attribution en
cascades permettant de maniére rapide d’accéder a un
second fournisseur si le premier fait défaut.

Concernant le segment des médicaments dérivés du
plasma, une grosse problématique a été la pénurie mon-
diale d'immunoglobulines humaines IV et SC. Un travail
avec les établissements et la DGOS (Direction générale
de l'offre de soins) a été mené par nos équipes achats
pour permettre de suivre chaque jour I'évolution de la
situation.

Vers quelles stratégies achat vous orientez-vous ?

Nos stratégies achat sont orientées autour de 3 critéres : la
sécurisation des approvisionnements, la RSE et la qualité
ainsi que le délai de prise en charge des patients.

Le systeme de SAD a été mis en place afin de pouvoir fournir
aux établissements de nouvelles molécules de maniere trés
réactive : nouvelle présentation, acces précoces...

Comme pour les dispositifs médicaux, le critére RSE est
valorisé dans nos cahiers des charges afin d’orienter nos
fournisseurs vers des solutions plus vertueuses et respec-
tueuses de I'environnement.

<

562 M€ 42
Volume d’achat

[Fr /)

=] W/

229 10
adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Meédicaments de dermatologie,
antiseptiques et du systéeme respiratoire

e Meédicaments dérivés du sang (MDS)

Contactez la filiere :
https://www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=3



https://www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=3

(iB Filiere Médicaments

Filiere portée par le CHU de Toulouse

] ¥ ]
Hopitaux de Toulouse
| | |

Audric Darras
Coordonnateur

Filiere Médicaments
coordination de Toulouse
Pharmacien

au CHU de Toulouse

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere médicaments dans vos domaines
d’expertises ?

Deux typologies de médicaments sont a dissocier car ils
répondent a des enjeux différents.

S’agissant de la structure du marché, nous observons une
accélération dans le repositionnement des laboratoires
princeps sur les médicaments a forte valeur ajoutée
qui arrétent ou cédent les gammes plus matures a des
laboratoires génériques.

Al'inverse sur les gammes génériques, un nombre crois-
sant de nouveaux acteurs internationaux s’implantent
sur le marché frangais.

D’un point de vue technologique, nous nous attendons
a voir arriver de nombreux vaccins (mais pas seulement)
dans les mois et années a venir, issus de technologies
ARNm.

Par ailleurs sur la synthese chimique, des innovations
dans les process de fabrication, qui accompagnent les
projets de relocalisations de production en France et en
Europe vont permettre aux industriels de proposer des
médicaments bénéficiant d’un impact environnemental
significativement réduit et a des codts restant compétitifs.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Chaque médicament fait I'objet d’une stratégie spéci-
fique de sécurisation des approvisionnements basée
sur I'évaluation des risques. Nous mobilisons différents
leviers préventifs, tels que la diversification des sources
d’approvisionnement a toutes les étapes clés de la chaine
de valeur (via la multi-attribution et les criteres de choix)
et la valorisation des productions en circuit court (produc-
tions frangaises et européennes), mais aussi des leviers
curatifs via des modalités de substitutions contractua-
lisées préalablement.

Nous sommes également attentifs a la facilitation de
I'acces aux marchés pour I'ensemble des entreprises (y
compris TPE/PME).

Nos stratégies s’inscrivent également dans la trajectoire
ambitieuse de réduction des impacts environnementaux
fixés par les établissements de santé, en valorisant par
des approches innovantes, les circuits de production les
plus vertueux d’un point de vue environnemental sur
I'ensemble du cycle de vie du médicament (depuis la syn-
thése chimique du principe actif jusqu’au stockage final).

569 M€ 146
Volume d’achat fournisseurs

/)
250 23

adhérents procédures

Les marchés a retenir
e Meédicaments anti-infectieux

e Médicaments des organes sensoriels

e Meédicaments des voies digestives et du
métabolisme, du systéme cardio-
vasculaire, antithrombotiques et
antihémorragiques

Contactez la filiere :
https://www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=4



https://www.uniha.org/filiere/medicaments/?etab=4

Filiere Médicaments TOUTES COORDINATIONS

. . Modalité de Porteur de
Segment/Procédure 2024 2025 2026 Datefin s segment

JFMAMIJJASONDJFMAMIJI IJASONDIJFMAMI JASOND

28/02/2026  GC + CA Lille
28/02/2030  GC + CA Lille
31/05/2024  GC + CA GCS UniHA
31/05/2027 GC + CA GCS UniHA
31/05/2026  GC + CA Toulouse
31/05/2027 GC + CA HCL
31/05/2027 GC + CA HCL
31/03/2026  GC + CA Lille
31/12/2029 GC + CA Lille
31/12/2027 GC + CA Bordeaux
31/01/2025 GC + CA Lille
31/01/2029  GC + CA Lille
31/01/2024  GC + CA Bordeaux
31/01/2028 GC + CA Bordeaux
31/05/2025 GC + CA HCL
31/05/2029 GC + CA HCL
31/05/2025 GC + CA HCL
31/05/2029  GC + CA HCL
31/05/2024 GC + CA Toulouse
31/05/2028 GC + CA Toulouse
31/05/2024 GC + CA Bordeaux
31/05/2027 GC + CA Bordeaux
31/05/2024 GC + CA Lille
28/02/2026 GC + CA Lille
28/02/2030  GC + CA Lille
31/05/2026  GC + CA Toulouse
31/05/2025 GC + CA Bordeaux
31/05/2028 GC + CA Bordeaux
31/05/2027 GC + CA Lille

Agence Générale des Equipements et Produits de Santé (AGEPS)

Anticancéreux, immunomodulateurs et immunosuppresseurs /
Facteurs de croissance de la lignée blanche

Anti-infectieux

Contrat d'évaluation d'une technique de préparation du site opératoire
Dermatologie, antiseptique et du systéme respiratoire

Fagonnage nutrition parentérale

Fourniture d'oxygéne médicinal liquide vrac

Fournitures de matiéres premiéres a usage pharmaceutique (MPUP),
d’articles de conditionnement et de petit matériel de préparatoire

i

Grossiste répartiteur

Inhibiteur de la C1 estérase recombinant conestat Alfa RUCONEST
2100 UI

Médicaments dérivés du sang et recombinants

— Médicaments en acces précoce/acceés compassionnel (ex-ATU)

Hormones systémiques / Muscle et squelette et apparentés / Systéme génito-urinaire et
hormones sexuelles / Antidotes et produits de diagnostic

Namuscla - Mexiletine

Nutrition entérale

Organes sensoriels

Produits de contraste et radiopharmaceutiques a usage médical

|

>»|o >»|»|v®>»|>» v >»| v >V >V >0 >V > > V> >|>|>|UV >0V >

Solutés et nutrition parentérale
Systéme Cardio-Vasculaire / Antithrombotiques et
Antihémorragiques / Voies digestives et du métabolisme

>

31/05/2026  GC + CA GCS UniHA

Solutions de conservation d'organes et de cardioplégie A 31/05/2027  GC + CA Lille

Syste A 31/03/2024 GC + CA Lille

ysteme nerveux P 31/05/2027 GC + CA Lille

Systéme nerveux - AMVUTTRA A 31/03/2024 CA Lille

Systéme respiratoire - GENCEBOK A 31/05/2027  GC + CA HCL

T ?
e Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
) eI  (Consultation des fournisseurs E
P Prochain CA Centrale d’achat

o  Marché actif



Carte des segments des marchés de médicaments (8

e Médicaments sous le monopole de I'agence
générale des équipements et produits de
santé (AGEPS)

® Gaz médicaux ", .
e Fagonnage de nutrition parentérale

® Grossiste répartiteur - . R .
P e Matieres premiéres a usage pharmaceutique

* Muscles et squelettes / médicaments . i
9 / i e Nutrition entérale
énito-urinaires / hormones sexuelles , . . ,
& / i eSolutés de perfusion et nutrition parentérale
L

o

et systémiques / antidotes Lille e Médicaments du systéeme nerveux
¢ Radiopharmaceutiques a usage médical et

produits de contraste
e Médicaments anticancéreux,

immunomodulateurs et immunosuppresseurs

[ ] Lyon z
Bordeaux ~ e Dermatologiques et antiseptiques /
: systeme respiratoire
,,,,,, . S e Médicaments dérivés du sang (MDS)

o Anti-infectieux et e ?
e Médicaments en accés précoce et :

en acces compassionnel
¢ Organes sensoriels
¢ Médicaments des voies digestives et du

métabolisme, du systéeme cardio-vasculaire, :

anti-thrombotiques et anti-hémorragiques . m

.......................... | - i £
3,57 Mds€ 85 372 221

Volume d’achat procédures adhérents fournisseurs



& Filiere Dispositifs médicaux

Filiere portée par le CHU de Bordeaux

Sami Yani

Coordonnateur

Filiere Dispositifs médicaux
coordination de Bordeaux
Pharmacien

au CHU de Bordeaux

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere des dispositifs médicaux dans
vos domaines d’expertises ?

L’endoscopie a usage unique, notifiée en 2023, est un
segment que nous avons développé avec I'intégration de
nouvelles familles de dispositifs spécialisés. Nous main-
tenons des remises sur chiffre d’affaire sur ce segment
en forte croissance.

La procédure de thérapie par pression négative (TPN)
vient d’étre notifiée, 'ensemble des techniques et in-
dications du marché est accessible aux établissements
via le lancement de marchés subséquents.

Enfin, le périmeétre traité de I'abord respiratoire a été
étendu avec la notification d’une procédure intermé-
diaire.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Sécurité d’approvisionnement :

e Mise en place d’'une multi-attribution en cascade
sur certains lots sensibles pour sécuriser les appro-
visionnements.

e Stratégies d’allotissement permettant d’optimiser
la sécurité d’approvisionnement en fonction du
marché fournisseur.

e Fournisseurs proposant plusieurs sources d’appro-
visionnement ou références équivalentes dans leur
catalogue.

e Consultation lancée sous la forme d’un systéme
d’acquisition dynamique pour une plus grande ré-
activité en cas de survenue de nouveaux besoins ou
de difficultés d’approvisionnement avec des délais
de remise en concurrence réduits.

e La procédure Abord parentéral, qui sera notifiée
début 2024, integre des stratégies achat innovantes
concernant la sécurité d’approvisionnement et les
achats durables.

Achats durables

Intégration de nouveaux critéres développement durable

portant sur :

e L’éco-conception des produits objets du marché.

e Lamise en place d’une filiere de recyclage spécifique
aux endoscopes a usage unique.

e L|’origine des produits et leur impact carbone de
leur fabrication jusqu’a leur stockage.

69 M€

Volume d’achat fournisseurs

N
265 8

adhérents

procédures

Les marchés a retenir

e Abord parentéral

e Abord respiratoire

e Thérapie par pression négative

e Endoscope a usage unique

CENTRE
HOSPITALIER

UNIVERSITAIRE
BORDEAUX

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=1



http://www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=1

‘é{*} Filiere Dispositifs médicaux

Filiere portée par le CHU de Lille CHU

Isabelle Walbecq
Coordonnatrice

Filiére Dispositifs médicaux
coordination de Lille
Pharmacien

au CHU de Lille

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere des dispositifs médicaux dans
vos domaines d’expertises ?

On observe une grande évolution des matériaux no-
tamment dans le domaine du drapage et habillage afin
de réduire les impacts sur I'environnement tout en pré-
servant les qualités intrinséques conformément aux
normes en vigueur dans un souci de sécurité de prise
en charge du patient. Une réflexion sur le recours au
simple emballage versus le double emballage (pratique
francaise) a été initiée.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Nous analysons particulierement la chaine d’approvi-
sionnement et de cycle de vie des dispositifs médicaux
proposés.

Nous souhaitons également rendre 'offre des 14 000
références d’ostéosynthese plus lisible. Pour cela, nous
avons mis en place un allotissement en multi-références
afin de mieux identifier et avec rapidité les références
recherchées dans la trés grande diversité des produits
disponibles.

Enfin, dans un contexte de recherche d’attractivité de
I’hopital pour les soignants, la procédure de neurosti-
mulation facilite la prise en charge des patients, par la
mise a disposition de logiciel informatique d’aide a la
pause ou de programmation a distance.

&,

13 M€
Volume d’achat

fournisseurs

Fp N\
= 11/
177 9

adhérents procédures

LILLE

Les marchés a retenir

Drapage et habillage

Biopsie

Aspiration et drainage chirurgical

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=2



http://www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=2

& Filiere Dispositifs médicaux

Filiere portée par les Hospices Civils de Lyon

Véronique Bardey
Coordonnatrice

Filiere Dispositifs médicaux
coordination de Lyon
Pharmacien - Responsable
des achats aux Hospices Civils
de Lyon

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere des dispositifs médicaux dans
vos domaines d’expertises ?

La gestion de parcs est un dispositif qui attire de plus
en plus d’établissements hospitaliers, y compris pour
les dispositifs médicaux comme les conteneurs de sté-
rilisation par exemple que nous allons proposer sous
cette modalité.

Nous observons également un réel tournant dans les
établissements autour de leur politique de développe-
ment durable. Le secteur de la santé représentant 8%
des émissions de gaz a effet de serre dans I’"hexagone,
de nombreux établissements mettent en place des plans
développement durable basés notamment sur le PNAD,
le plan national pour les achats durables proposé par
le ministére.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Pour répondre a ces nouveaux enjeux, nous allons com-
pléter le segment de la stérilisation en proposant une
gestion de parc opérationnel neuf et sécurisé.

Nous prenons en compte les enjeux environnementaux
en pondérant a 15% minimum les criteres RSE. L'objectif
est d’orienter nos fournisseurs vers des solutions plus
responsables et moins polluantes avec moins d’embal-
lages, davantage de matiere recyclée ou des matériaux
recyclables. Nous proposons par exemple un marché de
filtres a eaux reconditionnables, une solution permet-
tant des économies en énergie et une réduction tres
significative des déchets.

<

33 M€
Volume d’achat

fournisseurs

[Fr /)
=] W/
362 6

adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Conditionnements et consommables
de stérilisation

e  Filtres a eau a usage médical

e Filtres a eau reconditionnables
a usage médical

e  Gants stériles de chirurgie

e Objets de pansements et
bas de compression veineuse

e Savons doux, savons par saponification

e  Produits hydroalcooliques

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=3



http://www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=3

‘é(} Filiere Dispositifs médicaux

Hapitaux | AP
Universitaires

Filiere portée par 'APHM
P P de Marseille hm

Christelle Labrande
Coordonnatrice

Filiere Dispositifs médicaux
coordination de Marseille
Pharmacien a 'APHM

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere des dispositifs médicaux dans
vos domaines d’expertises ?

Nous nous engageons dans une démarche RSE :

e En valorisant les offres proposant des machines
reconditionnées.

e Enintégrant des critéres de choix portant sur la
consommation en eau et en énergie des générateurs
de dialyse et la gestion de fin de vie des produits
avec la récupération de I'iode.

L'accés a I'innovation pour nos adhérents est une prio-
rité, aussi 'accompagnement d’une start’up a permis le
référencement d’'une machine permettant la réinjection
des plaquettes en auto-transfusion et I'élargissement des
périmetres achats a permis l'accés a des offres pour la
perfusion des greffons hépatiques, cardiaques et pulmo-
naires. De plus, notre perspective est de nous orienter
vers la valeur en santé.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Nous nous appuyons sur une stratégie en colt complet
en lien étroit avec la filiere ingénierie biomédicale avec

par exemple :

e |'achat de forfait d’hémodialyse en colt a la séance
incluant 'amortissement sur 10 ans des générateurs
de dialyse. Laccord-cadre a marchés subséquents
permet au fournisseur d’ajuster I'offre au besoin
des adhérents.

e Pour certaines procédures, nous proposons une
modalité globale incluant I'’équipement (achat et/
ou mise a disposition), les consommables et les
prestations associées. Le regroupement des presta-
tions permet de réaliser des gains économiques et
organisationnels et de mettre en place une relation
privilégiée avec le fournisseur en termes d’exécution
du marché, de formation et de sécurité d’approvi-
sionnement.

Nous accompagnons les adhérents pour accéder a ces
modalités d’achats innovants. Afin de sécuriser les appro-
visionnements, nous avons mis en place des stratégies
achats portant sur des multi-attributions en cascade et
un allotissement différencié avec un attributaire différent
pour les deux lots.

<

29 M€
Volume d’achat

fournisseurs

[

=]

20 6
adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Consommables et équipements d’auto-
transfusion

e Hémodialyse chronique — dialyse
péritonéale — épuration extra-rénale

e  Forfait d’hémodialyse en colt a la séance

e Appareils a perfuser les greffons rénaux,
hépatiques, pulmonaires et cardiaques

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=4



http://www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=4

‘&(} Filiere Dispositifs médicaux

Filiere portée par le CHU de Toulouse

Hopitaux de Toulouse
| |

Marion Castel-Molieres
Coordonnatrice

Filiére Dispositifs médicaux
coordination de Toulouse
Pharmacien

au CHU de Toulouse

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere des dispositifs médicaux dans vos
domaines d’expertises ?

Actuellement, le segment chirurgical est le plus dyna-
migue avec une augmentation de la part des coelio-
chirurgies, une amélioration des technologies et une
miniaturisation des instruments dans un but de réhabi-
litation améliorée.

Dans ce contexte, I'allotissement évolue a chaque lan-
cement afin de répondre au mieux a ces évolutions de
pratiques ainsi qu’a I'évaluation de la pertinence et de
I'efficacité des nouveaux dispositifs proposés et des
nouveaux acteurs du marché.

Le dispositif médical est soumis a une nouvelle réglemen-
tation ambitieuse entrant en vigueur progressivement
qui a des impacts forts en termes de sécurisation et de
données sur les produits commercialisés mais également
en termes de rationalisation de portefeuille fournisseurs.
Cette derniere engendre des suspensions de marquage
CE, des ruptures et des arréts de commercialisation
pour lesquels nous nous efforcons d’étre proactifs et de
proposer des solutions.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Dans un objectif de sécurisation des approvisionne-
ments, les critéres d’attribution des marchés évoluent
pour analyser plus finement les chaines de fabrication
et d’approvisionnement de nos fournisseurs (le nombre
de km parcourus, I'éclatement des chaines logistiques,
les solutions alternatives comme la disponibilité d’'une
2¢me chaine de fabrication ou d’une 2¢™ unité de stérili-
sation par exemple). Pour les lots identifiés a risque, une
solution de dépannage est contractualisée en amont du
démarrage pour garantir la continuité d’approvisionne-
ment des établissements de santé.

Le deuxieme objectif est de contribuer a la réduction de
nos émissions de gaz a effet de serre. Nous déployons
une approche RSE ambitieuse dans tous nos contrats
afin d’analyser les cycles de vie des produits et/ou leur
impact carbone. Ces critéres permettent de valoriser
les offres qui concourent a la réduction des déchets et
a une composition plus vertueuse en termes d’impact
environnemental et de santé humaine.

19 M€
Volume d’achat

m
269 7

adhérents

fournisseurs

procédures

Les marchés a retenir

e Dispositifs médicaux standards des
abords digestif, urologique et gynécolo-

gique

e Electrodes ECG, plaques de défibrillation
génériques, électrodes EEG/EMG

e Dispositif médical de I’'abord chirurgical

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=5



http://www.uniha.org/filiere/dispositifs-medicaux/?etab=5

Filiere Dispositifs médicaux

TOUTES COORDINATIONS

Segment/Procédure

Abord chirurgical

Abord parenteral

Modalité de Porteur de

Abord respiratoire

Autotransfusion : consommables et équipements

Consommables pour hémodialyse chronique - dialyse péritonéale -
épuration extra-rénale

Dispositifs médicaux implantables d'ostéosynthése

Dispositifs médicaux implantables de rythmologie

Dispositifs médicaux implantables valves cardiaques

Dispositifs médicaux standards des abords urologique, digestif et
gynécologique

Dispositifs médicaux stériles de biopsie, de drainage, dispositifs médicaux
d’immobilisation et de monitorage a usage unique

Drapage, habillage et trousses

Electrodes

Endoscopes souples a usage unique

Filtres a eau a usage médical

Filtres a eau reconditionnables

Forfait d’hémodialyse en coit a la séance

2024 2025 2026 bate fin marché segment
JFMAMIJ JASONDIJFMAMI JASONDIJFMAMI JASOND

A 30/09/2025 GC + CA Toulouse
P - 30/09/2028 GC+CA  Toulouse
A ] 31/03/2024 GC+CA  Bordeaux
P 30/09/2027 GC+CA  GCS UniHA
A - 30/09/2025 GC+CA  GCS UniHA
13 30/09/2028 GC+CA  GCS UniHA
A 30/09/2027 GC+CA  APHM
A D | 30/09/2025 GC+CA  APHM
13 [ | 30/09/2029 GC+CA  APHM
A 30/09/2027 GC+CA  Lille
A —_ 01/07/2025 GC + CA Bordeaux
P || 01/07/2029  GC+CA  Bordeaux
A 30/09/2027 GC + CA Bordeaux
A 30/09/2026  GC + CA Toulouse
P ] 30092029 GC+CA  Toulouse
A F 30/09/2025 GC+CA Lille
P 30/09/2029 GC+CA  Lille
A - = 30/09/2025 GC+CA  Lille
P [ ] 30/09/2029 GC+CA Lille
A 30/09/2026  GC + CA Toulouse
P . 30/06/2029 GC+CA  Toulouse
A - 30/09/2025 GC+CA  GCS UniHA
P 30/09/2028 GC + CA Bordeaux
A 31/05/2027 GC+CA  HCL
A 31/05/2027 GC+CA  HCL
A 30/09/2026 CA APHM

A Actuel
P Prochain

s Recensement
GEEENNS  (Consultation des fournisseurs

GC Groupement de commande

CA Centrale d’achat

S Marché actif



Filiere DiSpOSiﬁfS médicaux TOUTES COORDINATIONS

Modalité de Porteur de
marché segment

Segment/Procédure 2024 2025 2026 Date fin

JFMAMIJ JASONDJFMAMI JASONDIJFMAMI JASOND

L. A 30/09/2024 GC+CA  HCL
Gants stériles
p 30/09/2028 GC+CA  HCL
Neurostimulation A 30/09/2027  GC + CA Lille
A - 30/09/2025 GC+CA  HCL
Pansements, compresses, bandes et bas de compression
P - 30/09/2029 GC+CA  HCL
. . N A 31/03/2026 GC+CA  APHM
Produits de contraste et injecteur en colt complet
P 31/03/2030 GC+CA  APHM
Produits hydroalcooliques A 30/09/2027  GC + CA HCL
Savons, détergents et désinfectants A 31/05/2027 GC+CA  HCL
Stérilisation : conditionnements et consommables A 30/09/2027  GC + CA HCL
Thérapie par pression négative A 04/06/2027  GC + CA GCS UniHA
e Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
. e (Consultation des fournisseurs ,
P Prochain CA Centrale d’achat

o  \arché actif



Carte des segments des marchés de dispositifs médicaux

DM de biopsie, drainage, monitorage et
immobilisation

Dispositifs médicaux implantables
d’ostéosynthese

Drapage et habillage / trousses de
spécialités

Neurostimulation

e Conditionnements et consommables de
stérilisation

e Filtresaeau

e  Filtres a eau reconditionnables

© e Gants stériles de chirurgie
( ] 5 .
Lille : e Objets de pansements et bas de
: compression veineuse
e Savons doux, savons par saponification
e Produits hydroalcooliques

e  Abord parentéral
e  Abord respiratoire
e Dispositifs médicaux implantables de
rythmologie T Y
e  Fibroscopes a usage unique o Lyon
. . . P : Bordeaux
e Thérapie par pression négative

e Autotransfusion - équipement

: et consommables
Marseille/ °

Hémodialyse — consommables
o H .

Toulouse i . T i
Hémodialyse en co(t a la séance

e Produits de contraste et injecteur en co(t
complet pour scanner et IRM

/& i i
446 139

163 M€ 36
Volume d’achat procédures adhérents

e Abord chirurgical

e Abords urologiques, digestifs et
gynécologiques

e  Electrodes

e Consommables captifs pour robots
chirurgicaux

fournisseurs



Filiere Dispensation des produits de santé

CENTRE
HOSPITALIER

Filiere portée par le CH de Troyes

Vincent Lauby
Coordonnateur filiere DPDS
Pharmacien

au CH de Troyes

Quelles sont les grandes tendances d’évolu-
tion pour la filiere dispensation des produits
de santé ?

Pour répondre aux enjeux de transformation des phar-
macies a usage intérieur (sécurité, productivité, terri-
torialité), nous proposons des offres innovantes, issues
des derniéres technologies, avec un retour sur investis-
sement important, qui prennent en compte les enjeux
environnementaux dans un contexte de sécurisation des
approvisionnements. En parallele, grace a notre réseau
d’experts au sein des hopitaux et notre sourcing four-
nisseurs, nous sommes a méme de repérer les solutions
en cours de développement.

Nous recherchons également des offres permettant
d’assurer une continuité de service devant des situations
imprévisibles ainsi que des offres visant a revaloriser les
déchets issus des PUI : équipements, médicaments ou
méme dispositifs médicaux.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Notre objectif principal est de répondre aux différents
besoins des pharmacies a usage intérieur (PUI).

Nous proposons des équipements pour la sécurisation
du circuit des dispositifs médicaux et des médicaments,
avec une analyse de risques maitrisée.

La stratégie d’achat de la filiére vise 2 grandes priorités :

e |e développement durable pour favoriser I'achat de
produits médicaux décarbonés ;

e |es équipements technologiques complexes et oné-
reux (robots et automates) nécessitant un impor-
tant travail d’analyse d’un point de vue achat. Cela
permet aux établissements de disposer de marchés
spécifiques de maniére simplifiée, avec une analyse
en co(t complet, a des conditions d’achat privilégiées
et avec un gain de temps conséquent.

&,

22 M€
Volume d’achat

[Fr /)
= \1/
189 19

adhérents procédures

TR OYES

Les marchés a retenir
4 grands secteurs

e Automatisation et solution de stockage :
automates de dispensation globale
et nominative, armoires sécurisées et
connectées...

e Oncologie : isolateurs de chimiothérapie,
robots de chimiothérapie, solution
Drugcam...

e  Stérilisation : stérilisateurs a vapeur d’eau,
laveurs désinfecteurs...

e Logiciels métiers : application de suivi des
campagnes vaccinales...

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/dispensation-produits-de-sante-dpds/



https://www.uniha.org/filiere/dispensation-produits-de-sante-dpds/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere Dispensation des produits de santé

Segment/Procédure

Application de suivi des campagnes vaccinales

Armoires sécurisées connectées, solutions de stockage et systéme RFID

Modalité de Porteur de

Armoires sécurisées dose unitaire

Automate de dispensation a délivrance globale

Automate de nutrition parentérale

Automate dispensation nominative de solutions buvables

Automate dispensation nominative par reconditionnement

Automate dispensation nominative par surconditionnement

Déblistéreuses

Gestion et tracabilité par RFID des préparations de chimio et
immunothérapie

Isolateurs de chimiothérapie

Médicaments en vrac pour automate

Mise a disposition plateforme MaPUI

Robot de préparation des chimiothérapies

Robot de préparations radiopharmaceutiques

Solution de contréle vidéo des préparations médicamenteuses (Drugcam)

Solutions de lavage pour les dispositifs médicaux et la péri stérilisation

Soudeuse de stérilisation

Stérilisateurs a basse température

Stérilisateurs a vapeur d'eau

Unités mobiles et modulaires de stérilisation

2024 2025 2026 Datefin e segment
JFMAMIJ JASONDIJFMAMI JASOND|IJFMAMI IJASOND

A 20/01/2025 CA GCS UniHA
Al 08/11/2027 CA GCS UniHA
Al 02/07/2024 CA GCS UniHA
A 17/10/2027 CA GCS UniHA
A 12/05/2027 CA GCS UniHA
A 09/07/2025 CA GCS UniHA
P 10/07/2029 CA GCS UniHA
A 15/10/2025 CA GCS UniHA
P 16/10/2029 CA GCS UniHA
A 10/01/2026 CA GCS UniHA
P 11/01/2030 CA GCS UniHA
A 24/11/2024  GC + CA GCS UniHA
P 25/11/2028 CA GCS UniHA
A 06/07/2024 CA GCS UniHA
P 07/07/2028 CA GCS UniHA
Al 20/07/2024 CA GCS UniHA
A 31/12/2026  GC + CA GCS UniHA
A 10/03/2024 CA GCS UniHA
A 04/01/2027 CA GCS UniHA
A 10/11/2024 CA GCS UniHA
A 24/03/2027 CA GCS UniHA
A 02/01/2028 CA GCS UniHA
A 20/07/2026 CA GCS UniHA
[ 21/07/2030 CA GCS UniHA
A 26/07/2025 CA GCS UniHA
[ 27/07/2029 CA GCS UniHA
A 25/07/2026  CA GCS UniHA
P 26/07/2030 CA GCS UniHA
A 29/12/2027 CA GCS UniHA
» ®

A Actuel
P Prochain

e Recensement

GEENS  (Consultation des fournisseurs
S \/larché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat



iere Ingénierie biomédicale

CHU

Filiere portée par le CHU de Rennes ?&5,“

Chrystele Fiorini
Coordonnatrice filiére IBM
Directrice de la cellule d’appui
organisationnel du CHU de
Rennes

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiére ingénierie biomédicale ?

Les solutions biomédicales se caractérisent par une
forte dynamique d’innovation que la filiere biomédicale
contribue a diffuser a travers la construction et I'évolution
de son offre.

Une attention particuliere est apportée aux innovations
contribuant a améliorer la pratique clinique, les condi-
tions de prise en charge des patients et de travail des
professionnels (ex : robotique médicale, vidéomanage-
ment, gestion des alarmes, monitoring a distance...).

Une deuxiéme tendance d’évolution marquante est I'im-
portance croissante de la dimension numérique dans les
solutions diagnostiques et thérapeutiques portées par
la filiere (outils d’IA, enjeux d’intégration au systéme
d’information, cybersécurité, usage des données...).

Dans cette perspective, les filieres ingénierie biomédicale,
biologie et santé digitale et numérique travaillent de
concert pour identifier les solutions les plus performantes
pour les adhérents.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Les stratégies d’achat développées par la filiere Ingénierie
biomédicale intégrent tout particulierement :

e La gestion des risques et notamment |'enjeu de
sécurité d’approvisionnement, a travers la mobili-
sation de multiples leviers d’achats : allotissement,
multi-attribution conditionnelle, criteres de choix,
clauses contractuelles...

e La promotion d’achats durables, en proposant par
exemple des solutions d’équipements recondition-
nés (échographes, salles de radiologie interven-
tionnelle...), des possibilités de renouvellement
partiel (ex : changement d’IRM avec conservation
de I'aimant), des modes locatifs y compris de courte
durée, des marchés de maintenance, etc.

e Lamise en ceuvre d’achats complexes en soutien des
projets des établissements adhérents (ex. : solutions
de gestion de parc de défibrillateurs, d’échographes,
projet en cours pour le monitoring...)

356 M€ 196
Volume d’achat fournisseurs

[Fr /)
577 71
adhérents procédures

Les marchés a retenir
3 grands domaines

e Imagerie : imagerie en coupe, radiologie,
échographie, médecine nucléaire...

e Anesthésie-réanimation : perfusion,
monitoring, ventilation...

e Chirurgie-thérapie : radiothérapie,
vidéochirurgie et vidéoendoscopie, tables
d’opération, éclairages opératoires...

Et aussi : explorations fonctionnelles,
rééducation, maintenance biomédicale...

Ny
)Y,

.
-~

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/ingenierie-biomedicale/



https://www.uniha.org/filiere/ingenierie-biomedicale/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere Ingénierie biomédicale

Segment/Procédure

Appareil d'évacuation des liquides et fumées au bloc - Neptune - Stryker

Modalité de Porteur de

Appareils a perfuser les greffons cardiaques

Automate de pré-lavage d'endoscope - MNSMC : PENTAX

Arceaux mobiles de chirurgie

Brainlab - X-loop

Bras plafonniers

Cables, connectique et accessoires pour équipements biomédicaux

Caissons hyperbare

Caméra rétinienne pédiatrique

Casques de réalité virtuelle clinique

Circulation extra-corporelle

Complément de vidéochirurgie Karl Storz Image 1S pour évolution Rubina

Compression pneumatique intermittente

Controle ciblé de la température par méthode invasive

Contréle ciblé de la température - Hypothermie thérapeutique

Défibrillateurs cardiaques et stimulateurs externes

Dermatologie : diagnostic et thérapie

Echographie - Gestion de parc

Echographie ultrasons

Eclairages opératoires

ECMO et IABP - Séparateur de cellules et consommables

Endoscopie souple

Equipements d'électrochirurgie, d'ultrasonochirurgie et de
traitement du site opératoire

Equipements néonatologie : incubateurs

2024 2025 2026 Datefin  arché  segment
JFMAMJ JASONDJIJFMAMI JASONDJIJFMAMI JASOND

A 23/12/2025 GC + CA Nancy

Al 10/04/2027 CA GCS UniHA
A 31/12/2008  CA GCS UniHA
A — 05/03/2025 CA GCS UniHA
P 05/03/2029  CA GCS UniHA
A ] 16/11/2004  CA GCS UniHA
A 31/12/2028 CA GCS UniHA
A _ 25/03/2004 GC+CA  Angers

A 02/08/206 GC+CA  GCS UniHA
P 31/07/200 GC+CA  GCS UniHA
A 28/04/2024 GC+CA  GCS UniHA
P 28/04/2028 GC+CA  GCS UniHA
A ] 06/02/2024  CA GCS UniHA
P 06/02/2028  CA GCS UniHA
A ] 02/02/2024  GC+CA  GCS UniHA
P 31/01/2028 GC + CA Angers

A ] 09/09/2024  CA GCS UniHA
A 31/12/2027  GC + CA Orléans

A —_ 14/07/2025 GC+CA  Rouen

P 14/07/2029  GC+CA  GCS UniHA
A 29/09/2027  GC + CA Nancy

A 25/07/2026  CA GCS UniHA
A s 29/06/2025  CA GCS UniHA
p 29/06/2029 GC+CA  GCS UniHA
A ] 06/02/2024  CA GCS UniHA
P 31/07/2028  CA GCS UniHA
Al 14/10/2027 CA GCS UniHA
A e 1072005 CA GCS UniHA
p ] 11/07/2029  CA GCS UniHA
A 30/09/2027 GC+CA  GCS UniHA
A 09/02/2024  GC + CA Strasbourg
A 07/10/2025  CA GCS UniHA
P 07/10/2029 GC+CA  GCS UniHA
A 09/04/2028  CA Angers

A Actuel
P Prochain

e Recensement

GEENNS  (Consultation des fournisseurs
S \/larché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat



Filiere Ingénierie biomédicale

Segment/Procédure

Equipements radiopharmaceutiques : enceinte a 2 ronds de gants

2024 2025 2026 Date fin

JFMAMJJASONDUJFMAMI JASONDIJIFMAMI JASOND

Exosquelette : Atalante - WANDERCRAFT

Modalité de Porteur de

Explorations fonctionnelles neurologiques et cardiovasculaires

Explorations fonctionnelles ophtalmologiques

Explorations fonctionnelles respiratoires, O.R.L, urologiques et
digestives

Fourniture de matériel de perfusion

Générateur de dialyse

Imagerie en coupe

Imagerie GHT

Imagerie interventionnelle 3D - eCential Robotics

Incubateurs de transport

Injecteurs doubles voies Accutron

Injecteurs produits de contraste

Laser CO2 chirurgicaux

Laser de traitement pigmentaire non ablatif en dermatologie

Lasers urologie

Laveurs désinfecteurs pour endoscopes (LDE) et enceintes de
stockage pour endoscopes thermosensibles (ESET)

Machines a transporter et perfuser les greffons rénaux

Maintenance biomédicale

Maintenance imagerie médicale

Mammographie, ostéodensitométrie, panoramiques dentaires

Médecine nucléaire

© >» ©>»|>» » © >» |V > > > OV > > >|>> ©v>> VP> > TV P> V> > T > > >

A Actuel
P Prochain

marché segment
31/07/2024  GC + CA Strasbourg
11/07/2026  CA GCS UniHA
05/01/2026  GC + CA GCS UniHA
05/01/2030  GC + CA GCS UniHA
30/11/2028 CA GCS UniHA
02/06/2024  GC + CA GCS UniHA
02/06/2028 CA GCS UniHA
06/02/2026  GC + CA GCS UniHA
06/02/2030  GC + CA GCS UniHA
21/02/2025 CA GCS UniHA
18/02/2029 GC + CA GCS UniHA
09/11/2025 CA GCS UniHA
09/11/2029  CA GCS UniHA
23/06/2024  CA GCS UniHA
30/11/2028 CA GCS UniHA
05/01/2025 CA GCS UniHA
16/11/2026  GC + CA Strasbourg
05/10/2025 CA GCS UniHA
30/09/2027 CA GCS UniHA
04/04/2026  CA GCS UniHA
04/04/2030 CA GCS UniHA
05/10/2025 CA GCS UniHA
31/12/2028 CA GCS UniHA
26/04/2024 CA GCS UniHA
26/04/2028 CA GCS UniHA
19/07/2026  GC + CA GCS UniHA
30/06/2030 GC + CA GCS UniHA
02/08/2027 CA GCS UniHA
04/10/2026  CA GCS UniHA
10/02/2025 CA GCS UniHA
10/02/2029 CA GCS UniHA
21/02/2026  CA GCS UniHA
21/02/2030 CA GCS UniHA

e Recensement

GEEENNS (Consultation des fournisseurs
G |\arché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat



Filiere Ingénierie biomédicale

. Modalité de Porteur de
Segment/Procédure 2024 2025 2026 Datefin | he  segment

JFMAMJ JASONDJFMAMIJI JASONDJIFMAMI JASOND

Microscopes opératoires et navigation chirurgicale 4 30/11/2028 CA GCS UniHA
N . LA 11/04/2025  CA GCS UniHA
Mobiles de radiographie i
P 11/04/2029  CA GCS UniHA
. , . A 06/09/2025 GC + CA Angers
Moniteurs PNI, SPO2 et électrocardiographes , 06/09/2029  GC + CA 6CS UniHA
Monitoring - gestion de parc évolutive A 29/06/2028  CA GCS UniHA
Monitoring multiparamétriques A 22/02/2027  CA GCS UniHA
N A 16/08/2025 GC + CA Nanc
Moteurs chirurgicaux Y
P 16/08/2029 CA Nancy
Ostéotome a ultrasons A 14/10/2025  CA GCS UniHA
Panoramique dentaire 3D (cone beam) mobile peropératoire - Xoran X-CAT A 28/04/2025 CA GCS UniHA
Panoramique dentaire 3D (cone beam) pour patients couchés - Newtom 5GXL A 28/06/2025 CA GCS UniHA
I A 14/07/2025  CA GCS UniHA
Phi himiothérapie extracorpor:
otochimiothérapie extracorporelle P 14/07/2029 GC+CA  GCS UniHA
s A 25/11/2024  CA GCS UniHA
Produits innovants )
P 25/11/2028  CA GCS UniHA
L . A 14/10/2024  CA GCS UniHA
Radiologie conventionnelle i
P 03/07/2026  CA GCS UniHA
Radiologie interventionnelle A 27/02/2027  CA GCS UniHA
Radiopharmaceutiques - Equipements A 30/11/2027  CA GCS UniHA
.. . . A 04/10/2025 GC+CA  GCS UniHA
Radiothérapie : machin raitemen
adiothérapie : machines de traitement P 04/10/2029  CA GCS UniHA
Radiothérapie : périphériques A 28/02/2029 GC+CA  GCS UniHA
Réchauffement du patient A 12/06/2027  CA GCS UniHA
Lo . . A 06/03/2026  CA GCS UniHA
Robot chirurgical coelioscopique .
P 06/03/2030 GC+CA  GCS UniHA
. N . . A 21/12/2024  CA GCS UniHA
Robot d'assistance a la chirurgie orthopédique )
p 21/12/2028 CA GCS UniHA
Salle hybride mobile A 20/09/2024 GC+CA  Toulouse
Solution d’imagerie O-ARM2 et navigation peropératoires A 04/01/2025 CA GCS UniHA
Solution d'aide a la lecture d'images mammographiques A 04/05/2025  CA GCS UniHA
08/10/2024  GC + CA Nancy

Systéme de navigation endobronchique

08/10/2028 CA Nancy
=== Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
) eI  (Consultation des fournisseurs |
P Prochain CA Centrale d’achat

o \arché actif



Filiere Ingénierie biomédicale

Modalité de Porteur de

Segment/Procédure 2024 2025 2026 Datefin ' che  segment
JFMAMJJASONDJIFMAMIJI JASONDUIFMAMI JASOND
Systémes de lithotritie extracorporelle : fournitures et location A 7o A oe Um:HA
p ] 27/12/2009  GC+CA  GCS UniHA
Systéme robotisé de rééducation - Vague 2 A 31/10/2027 CA GCS UniHA
Systémes de rééducation robotisés - MNSMC : Elite Medicale A 07/09/2025 CA GCS UniHA
Systémes robotisés de rééducation A B0 CA 6cs U"‘:HA
P 30/11/2027 GC+CA  GCS UniHA
Tables d'opérations a déplacement motorisé A 19/08/2030  CA GCS UniHA
Tables d'opérations a plateaux transfert 4 11/08/2026  CA GCS UniHA
Tables d'opérations mobiles a déplacement motorisé ou non A 29/03/2025 CA GCS UniHA
motorisé P 29/03/2029 GC+CA  GCS UniHA
Traitement d'eau dialyse A 31/12/2027  CA GCS UniHA
Traitement endothermique des varices - laser et RF A 14/01/2024  GC + CA GCS UniHA
Ventilateurs 15/03/2024 GC+CA  HCL
p 15/04/2028 GC+CA  HCL
Ventilateurs de réanimation néonatale de marque Adhésia A 04/11/2024 GC+CA  HCL
e . . A 14/12/2026  CA GCS UniHA
Vidéochirurgie et vidéo-endoscopie souple b 312205 CA 6CS UnitiA

A Actuel
P Prochain

e Recensement

GEENNN  (Consultation des fournisseurs
I |\/larché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat



Votre porte d’entrée UniHA :

Retrouvez tous les marchés UniHA dans I'espace marchés.

Qu’allez-vous retrouver dans une page marché ?
e  Sadescription

e Ses dates clefs

e Ses moyens d’acces

e Ses points forts

e Safiche marché

Les points forts :

e  Filtres par filieres

e Moteur de recherche

e Marchés visibles sur 3 périodes : recensement,
publication et actif

Lespace adhérents sur uniha.org

UniHa , ESPACE ADHERENTS

iz 1 Oce

Représenté par un couteau-suisse, I'espace adhérents
vous permet d’accéder a tous vos outils de maniere
simple et rapide.

Les points forts :

Un portail unique pour accéder a tous les outils
adhérents UniHA.

Un couple d’identifiants unique par adhérent.
Des informations personnalisées sur vos établis-
sements.

Quelles sont les fonctionnalités a votre disposition ?

La centrale d’achat : demandez vos conventions de
mise a disposition sur les marchés.

L'e-cat’ : accédez a toutes les références en marchés
UniHA avec plus de 120 000 produits et fournitures !
Mon Espace doc’ : accédez aux pieces marchés.
Quantum : recensez vos besoins pour les marchés
a venir.

Hermes : retrouvez toutes les actualités sur les
marchés et restez informés des ruptures d’appro-
visionnements.



Michel Sorel
Coordonnateur

filiére Biologie
Directeur technique des
laboratoires au CHU

de Poitiers

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere biologie ?

Pour répondre aux évolutions organisationnelles et tech-
niques des laboratoires, la grande tendance de la filiere
biologie est la production toujours plus importante de
marchés concurrentiels sur les secteurs analytiques de
routine ou spécialisés. Des marchés autour des outils
de biologie moléculaire ou encore du pré-analytique
en anatomie et cytologie pathologiques vont venir com-
pléter le panel « marchés » de la filiere sur 2024. Une
offre « nouvelle formule » autour de la robotisation
pré-analytique / analytique des secteurs de forte pro-
duction est également en perspective.

L'importance croissante de la dimension numérique
dans les solutions de biologie nous conduit a travailler
de concert avec les filieres Ingénierie biomédicale et
Santé digitale et numérique.

Filiere portée par le CHU de Poitiers 7//.\\§

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Tout en maintenant la production de marchés type « mo-
nopole » pour la fourniture de réactifs, de consommables
et de services en lien avec un grand nombre d’équipe-
ments, notre volonté est de répondre plus largement
aux besoins des établissements quelle que soit leur
taille, que les projets soient collectifs (GHT) ou ciblés.

La filiere biologie, dans une logique de mise en concur-
rence ouverte, poursuit cette stratégie d’offre toujours
plus compléte et diversifiée, tout en sélectionnant les
meilleures propositions financiéres avec un regard aff(ité
sur la partie technique répondant au juste besoin.

En portant une attention particuliére a I'innovation,
a la performance environnementale et sociale ainsi
qu’a la sécurisation des approvisionnements, |'offre
« marchés » de la filiere se construit obligatoirement
en grande proximité avec les professionnels des éta-
blissements.

&,

258 M€ 138
Volume d’achat

[Fr N\
=F| \1/
508 49

adhérents procédures

AIZ CHU

Poitiers

Les marchés a retenir

e  Solution compléte de numérisation en

anatomie et cytologie pathologiques
e Solution analytique en hémostase

e Solution analytique en cytométrie

e  Offre en biologie délocalisée (POCT)

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/biologie/



https://www.uniha.org/filiere/biologie/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document
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Segment/Procédure

Procédures concurrentielles

1000 lots pour réactifs, consommables de laboratoire
Antibiogrammes

Automates pour examens de biologie médicale délocalisée (EBMD)
Automatisation de la coloration en histologie et en immunohistochimie

Biologie délocalisée : tests rapides

COVID-19 : réactifs et consommables en lien avec sa détection - phase 1
COVID-19 : tests RT-PCR en lien avec sa détection - phase 2
Equipement ICSI : Intra Cytoplasmic Sperm Injection

Equipements du laboratoire de biologie médicale
Histocomptabilité

Métrologie COFRAC du laboratoire de biologie médicale

MGI : consommables, réactifs et maintenance

Pathologie numérique

Solutions de biologie moléculaire

Solutions de cytométrie en flux

Solutions d'hémostase de routine et spécialisée

Solutions immuno-hematologie

Solutions pour le séquencage génétique

Tubes et DM de prélévements pour sang et urine

Marchés Négociés Sans Mise en Concurrence : consommables,
réactifs et services

ABBOTT

ABBOTT RDx

AGILENT
BECTON DICKINSON
BINDING SITE

BIOMERIEUX

A Actuel
P Prochain

2024 2025 2026 Date fin

JFMAMIJ JASONDIJFMAMIJ JASONDIFMAMI JASOND

30/06/2025

29/12/2024
31/12/2028
30/09/2024
30/09/2024

31/12/2024
22/03/2025
23/06/2024
15/11/2024

31/08/2024
31/08/2028
31/05/2026
31/05/2030

11/04/2026

\i
|
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30/06/2024

A 31/08/2024
Al
[

e Recensement

GEENN—  (Consultation des fournisseurs
I |\/arché actif

Modalité de Porteur de

marché

GC + CA
CA
GC + CA
CA
GC +CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC +CA
GC + CA
CA
CA
CA
GC + CA
CA
CA
CA
GC + CA

GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
GC + CA
CA

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat

segment

Poitiers

GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA

Poitiers
GCS UniHA
Poitiers
Poitiers
Poitiers
Poitiers
Nancy
Poitiers
Poitiers
GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA
GCS UniHA

GCS UniHA
Poitiers
Poitiers
GCS UniHA
GCS UniHA
Poitiers
GCS UniHA
Poitiers
GCS UniHA



Filiere Biologie

Segment/Procédure

BIOSYNEX
BRUKER
CEPHEID

DIAGNOSTICA STAGO

2024 2025 2026 Date fin

JFMAMIJ JASONDJIJFMAMIJJASONDIFMAMI JASOND

Modalité de Porteur de

ELITECH
FUJIREBIO
GRIFOLS
HAMILTON
HOLOGIC
HORIBA MEDICAL
12A

ILLUMINA

KEYOFLAB
LIFE TECHNOLOGIES

LUMIRADX

MYRIAD
PHADIA
QIAGEN

RADIOMETER

ROCHE : Automatisation de la chaine pré-analytique et analytique

ROCHE FMI : Solutions de profilage génomique large
ROCHE : Consommables, réactifs et maintenance

SAKURA

SEBIA

T » T » » V> » V> > > > V> > > T > > > > > > > > T > OV > > T >
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A Actuel
P Prochain

e Recensement

GEEN——  (Consultation des fournisseurs
o |\arché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat

marché segment
27/04/2024  CA Poitiers
27/04/2028 CA GCS UniHA
14/08/2027 GC + CA GCS UniHA
03/09/2025 GC + CA GCS UniHA
03/09/2029 GC + CA GCS UniHA
31/08/2025 GC + CA GCS UniHA
31/08/2029 GC + CA GCS UniHA
18/04/2027 GC + CA GCS UniHA
12/10/2026  GC + CA Poitiers
30/06/2026  GC + CA GCS UniHA
02/04/2024 GC + CA Poitiers
01/09/2026  GC + CA GCS UniHA
16/04/2027  GC + CA GCS UniHA
31/07/2026  GC + CA Poitiers
04/08/2024 GC + CA Poitiers
04/08/2028 GC + CA GCS UniHA
08/12/2025 GC + CA Poitiers
31/12/2026  GC + CA GCS UniHA
05/09/2025 CA GCS UniHA
04/09/2029 CA GCS UniHA
08/08/2027 CA GCS UniHA
31/12/2027 GC + CA GCS UniHA
15/10/2027 GC + CA GCS UniHA
07/10/2025 GC + CA GCS UniHA
06/10/2029 GC + CA GCS UniHA
19/02/2024  GC + CA Poitiers
29/06/2025 GC + CA Poitiers
29/06/2029 GC + CA GCS UniHA
30/10/2026  GC + CA GCS UniHA
15/06/2025 GC + CA Poitiers
15/06/2029 GC + CA GCS UniHA
17/10/2024  GC + CA Poitiers
16/10/2028  GC + CA GCS UniHA



(D/

Segment/Procédure

SEBIA

SIEMENS

STAGO BIOCARE
SYSMEX

2024 2025 2026 Date fin

JFMAMJJASONDJIFMAMIJI JASONDIFMAMI IJASOND

Modalité de Porteur de

A Actuel
P Prochain

WATERS

WERFEN

° > v > > > vV > v >

W

e Recensement

GEENS  (Consultation des fournisseurs
e \arché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat

marché segment

17/10/2024  GC + CA Poitiers
16/10/2028 GC + CA GCS UniHA
05/09/2024 GC + CA Poitiers
03/09/2028 GC + CA GCS UniHA
31/10/2027 GC + CA GCS UniHA
31/03/2026  GC + CA GCS UniHA
09/02/2024 GC + CA Poitiers
08/02/2028 GC + CA GCS UniHA
07/10/2025 GC + CA GCS UniHA

06/10/2029 GC + CA GCS UniHA



LL)fl Filiere Consommables & équipements des unités de soins Filiere portée parles HCL  [EEER

HCL

Valérie Mermet
Coordonnatrice filiére
Consommables & équipements
des unités de soins
Responsable du département
achats biomédicaux aux HCL

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere consommables & équipements
des unités de soins ?

Deux grandes tendances émergent au sein des équipe-
ments des unités de soins : I'attractivité patients et la
fidélisation des soignants.

La filiere y répond sur ses marchés en renforgant les
critéres d’ergonomie et de confort pour les patients,
comme pour les soignants.

Un exemple récent : les tables d’accouchement qui allient
confort de la parturiente et ergonomie pour le soignant
et répondent aux enjeux d’une prise en charge plus
physiologique.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Nous sommes particulierement concernés par les enjeux
d’achats souverains et durables. Nous nous attachons au
management de notre panel fournisseurs afin d’identifier
les opportunités pour la mise en place de nouveaux mo-
déles économiques ou de nouvelles stratégies permettant

de mieux considérer la durabilité de nos achats.

Nous mettons en ceuvre des modeles économiques et
contractuels permettant de mieux considérer les objectifs
environnementaux et sociaux des segments traités. Par
exemple, la gestion de parcs de brancards plutét que
de I'investissement, I'acceés a du mobilier reconditionné
en complément du neuf ou encore la mise en place de
contrats de performance pour le réchauffement patients
permettant ainsi de mieux rémunérer 'atteinte des
objectifs de prise en charge de nos patients.

Les segments d’achats portés par la filiere CEUS sont
particulierement concernés par la fluctuation des colts
des matieres premiéeres. Nous sommes en contact régulier
avec nos titulaires afin d’assurer la continuité des appro-
visionnements par la contractualisation de conditions
financiéres transitoires ou la relance de certains marchés.

&,

130 M€
Volume d’achat

[Fr /)

= \1/

672 17
adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Equipements pour les examens
gynécologiques, I'accouchement
et la salle nature

o  Mobiliers ambulatoires

e Mobiliers périphériques de chambre

e Chariots sensoriels

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/consommables-equipements-

des-unites-de-soins/



https://www.uniha.org/filiere/consommables-equipements-des-unites-de-soins/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document

https://www.uniha.org/filiere/consommables-equipements-des-unites-de-soins/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere Consommables & équipements des unités de soins

Segment/Procédure 2024 2025 2026 Date fin x:crl:’l:;e de ::gr:::’:tde

JFMAMJJASONDJFMAMIJASONDJIFMAMI IJASOND

28/02/2025  GC + CA HCL
28/02/2029  GC + CA HCL
08/05/2027  GC + CA HCL
30/10/2027  GC + CA HCL
10/01/2025  GC + CA HCL
10/01/2029  GC + CA HCL
03/07/2025  GC + CA HCL
03/07/2029  GC + CA HCL
20/06/2026  GC + CA HCL
30/07/2027  GC HCL
02/01/2028  GC + CA HCL
04/08/2024  GC + CA HCL
01/07/2025  GC + CA HCL
30/06/2029  GC + CA HCL
11/07/2026  GC + CA HCL
04/08/2024  GC + CA HCL
04/08/2028  GC + CA HCL
10/07/2026  GC + CA HCL
09/01/2024  GC + CA HCL
09/01/2028  GC + CA HCL
10/02/2027  GC + CA HCL
22/02/2027  GC + CA HCL
06/08/2027  GC + CA HCL
31/08/2026  GC + CA HCL

Biberons, tétines et téterelles

Chariot multi sensoriel

Dispositif d’étiquetage des médicaments injectables (DEMI)
Distributeurs automatiques de vétements

et vestiaires automatiques

Equipement d'hospitalisation et équipement d'aide au brancardage

Etiquette anesthésie

Films radio et maintenance de reprographes AGFA
Gestion de parc de brancards

Guidon de transfert

Instrumentation médicale et chirurgicale

Lave-bassins

Mobilier d'environnement du patient

Mobilier modulaire et logistique

Mobiliers ambulatoires

Petits DM non stériles

Poches d'aspiration a Usage Unique et consommables associés
Salle d'accouchement physiologique

Thermométrie

> | > |> > | >»|>|O® >»|> v > |>|>>|> v > |0 >|> >0 >

== Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
GEENS  (Consultation des fournisseurs

P Prochain o CA Centrale d’achat
S Marché actif



Filiere Blanchisserie

Filiére portée par le CHU de Saint-Etienne Ch‘jagg;em

Marie Le Mée
Coordonnatrice

filiere Blanchisserie
Directrice des achats

du CHU de Saint-Etienne

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere blanchisserie ?

En matiére de solution technique, la filiere blanchisserie
poursuit une stratégie constante d’innovation avec I'in-
tégration de nouvelles technologies textiles, telles que
le « tout séché » avec un drap housse en jersey pour un
séchage rapide, facteur d’économies d’énergie, et une
manutention facilitée pour les soignants.

Nous allons par ailleurs développer une offre d’assistance
a maitrise d’ouvrage (AMO) spécialisée sur la blanchis-
serie, et projetons de lancer un marché technique sur
les pieces détachées des équipements de blanchisserie.

Enfin, au fil du renouvellement des procédures, I'offre
est développée afin de permettre une adaptation aux
besoins du secteur médico-social.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

La filiere blanchisserie s’est engagée depuis plusieurs an-
nées dans la mise en ceuvre d’objectifs de responsabilité
sociale et environnementale (RSE). Cela s’illustre par la
réponse aux normes RSDE (recherches de substances
dangereuses dans |'eau), la recherche de qualité et de
durabilité du produit lors des tests produits, le respect de
la démarche OKEO TEX, ou encore la réflexion sur la va-
lorisation des textiles en fin de vie (économie circulaire).

Cette stratégie a été récompensée en 2022 par les tro-
phées de la commande publique.

&,

27 M€
Volume d’achat

fournisseurs

[Fr /)
= \1/
452 7

adhérents procédures

Les marchés a retenir
e Grand linge plat

e  Petit linge plat

e Vétements de travail

e Produits lessiviels

S
_—

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/blanchisserie/



https://www.uniha.org/filiere/blanchisserie/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document
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Filiere Blanchisserie

Segment/Procédure

Emballages plastiques

Grand linge plat

Petit linge plat

Produits lessiviels

Produits de marquage

Textiles d'entretien

Vétements professionnels, SAMU et sécurité incendie, oreillers

v »|® »|>» |0 > > > UV >

2024 2026

JFMAMIJJASONDJFMAMIJASONDIJFMAMI JASOND

Modalité

bate fin de marché

31/05/2024 GC + CA
31/05/2028 GC + CA

Porteur de
segment

Saint-Etienne
Saint-Etienne

31/12/2026  GC + CA

Saint-Etienne

31/12/2027 GC + CA

Saint-Etienne

30/06/2025 GC + CA
30/06/2028 GC + CA

Saint-Etienne
Saint-Etienne

31/10/2026  GC + CA

Saint-Etienne

A Actuel
P Prochain

e Recensement

GEENNS  (Consultation des fournisseurs
S \/larché actif

30/11/2024 GC + CA
30/11/2028 GC + CA

Saint-Etienne
Saint-Etienne

31/12/2024 GC + CA
31/12/2028 GC + CA

Saint-Etienne
Saint-Etienne

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat



F Filiere Bureau & bureautique

Filiere portée par les HCL

Jean-Yves Vadot
Coordonnateur filiére
Bureau & bureautique
Responsable des achats
généraux aux Hospices Civils
de Lyon

e

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere bureau & bureautique ?

Les usages se modifient : télétravail, bureau flexible,
dématérialisation sont autant d’évolutions qu’il nous faut
prendre en compte pour que nos marchés conservent
leur pertinence. En effet, si nous ne connaissons pas
de rupture technologique, nous sommes attentifs aux
innovations.

Pour continuer d’apporter un véritable service aux éta-
blissements adhérents, nous devrons donc nous adapter
aux nouveaux besoins émergents.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Nous allons mettre encore plus I'accent sur les enjeux
de développement durable et de responsabilité sociale
au cceur de toutes nos stratégies. Par exemple, pour
les consommables d’impression, nous proposons des
produits remanufacturés.

Notre objectif est de prendre des positionnements forts
pour permettre aux établissements adhérents de réduire
I'impact environnemental lié a leur utilisation de nos
marchés. Afin de réduire I'impact des transports, nous
inciterons a de nouvelles pratiques logistiques pour les
achats de fournitures de bureau.

&,

61 M€
Volume d’achat

fournisseurs

Ja

] \1

659 9
adhérents procédures

Les marchés a retenir
e  Fournitures de bureau

e Affranchissement

e  Mobilier de bureau

e Marché réservé sur les cartouches
d’impression

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/bureau-bureautique/



https://www.uniha.org/filiere/bureau-bureautique/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


F  Filiere Bureau & bureautique

. Modalité de Porteur de
2026 Pate fin marché segment

Segment/Procédure 2024 2025

JFMAMJ JASONDJFMAMI JASONDIJFMAMI JASOND

Affranchissement 31/12/2026  GC + CA HCL

Consommables neufs et compatibles 31/12/2027  GC + CA HCL

Enveloppes et pochettes 16/07/2027 GC+CA  HCL

Fournitures de bureau 31/12/2027  GC + CA HCL

14/11/2024  GC + CA AP-HP

Mobilier: r
obiliers de bureau 14/11/2028 GC+CA  AP-HP

Papiers standards 31/03/2026  GC + CA HCL

21/10/2024  GC + CA HCL

Papiers techniques
21/10/2028 GC+CA  HCL

Transport de petits colis 31/10/2026  GC + CA HCL

== Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
GEENS  (Consultation des fournisseurs

P Prochain o CA Centrale d’achat
Smmm———  Marché actif



Filiere Déchets

Filiere portée par le CHRU de Nancy

Stéphanie Geyer
Coordonnatrice
filiére Déchets
Directrice des achats
du CHRU de Nancy

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere déchets ?

Les grandes tendances dans le secteur des déchets hos-
pitaliers incluent une augmentation de la sensibilisation
a la gestion écologique des déchets, la mise en place de
normes plus strictes en matiére de traitement des dé-
chets, I'utilisation croissante de technologies de pointe
pour la gestion des déchets, et le développement de
solutions durables telles que le recyclage et la valorisa-
tion énergétique.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Pour répondre a ces nouveaux enjeux, nous initierons
en 2024 une activité centrée sur les filieres recyclables
et valorisables.

S’agissant des marchés de consommables, nous dévelop-
pons une politique d’achats durables d’incitation tarifaire
pour optimiser la consommation et les transports. Notre
connaissance fine de la structure des colts nous permet
également de maitriser les prix et de réduire I'impact
de l'inflation.

&,

19 M€
Volume d’achat

fournisseurs

Ja
ad \1/
330 8
adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Contenants déchets Dasri (déchets d’ac-
tivité de soins a risques infectieux) et
Daom (déchets assimilables aux ordures
ménageres)

e Collecteurs Dasri

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/dechets/



https://www.uniha.org/filiere/dechets/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere Déchets

< Modalité de Porteur de
Segment/Procédure 2024 2025 2026 Datefin ot segment

JFMAMIJJASOND/JFMAMIJ JASONDIJFMAMI JASOND
Collecte et élimination des DASRI de la Gironde et du Lot et Garonne - AMO 30/04/2024 GC + CA Nancy
30/06/2024 GC + CA Nancy
30/06/2030 GC + CA Nancy
31/05/2024 GC Nancy
31/05/2030 GC Nancy
31/05/2026 GC + CA Nancy
30/08/2024 GC + CA Nancy
31/05/2030 GC + CA Nancy
31/05/2026 GC + CA Nancy
31/10/2026  GC + CA Nancy

31/10/2032  GC + CA GCS UniHA
31/10/2024 GC + CA Nancy
31/10/2024 GC + CA Nancy
31/10/2024 GC + CA Nancy
31/10/2024 GC + CA Nancy

Collecte et élimination des DASRI de la Lorraine - AMO

Collecte et élimination des DASRI du Nord-Pas-de-Calais - AMO

Collecte et élimination des DASRI Centre Val de Loire - AMO

Collecte et élimination des DASRI Occitanie - AMO

Collecte et élimination des DASRI de la Loire - AMO

Collecteurs pour DASRI perforants

Sacherie pour DAOM
Sacherie pour DASRI
Caisses carton pour DASRI

Fits et jerricanes pour DASRI
Sacherie déchets, sacherie DASRI, caisses carton et reliquaires PAOH, flts et
jerricans DASRI

31/10/2028 GC + CA GCS UniHA

== Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
GEENS  (Consultation des fournisseurs

P Prochain o CA Centrale d’achat
Smmm———  Marché actif



CENTRE
HOSPITALIER

[ ]
Filiere portée par le CHU de Bordeaux BX | vveesmane

A BORDEAUX

Raphaél Yven
Coordonnateur
filiere Energie
Secrétaire général
du CHU de Bordeaux

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere énergie ?

La décarbonation des établissements de santé va se
traduire par une électrification encore plus poussée
du fonctionnement de I’h6pital avec notamment l'aug-
mentation des consommations électriques liées aux
transports et aux substitutions des combustibles fossiles
(principalement le gaz naturel).

Ce mouvement d’électrification doit s'accompagner d’un
renforcement de la sécurité d’approvisionnement en
électricité et d’'une baisse notable des consommations.

En résumé la consommation d’énergie doit baisser mais
celle d’électricité va augmenter pour se substituer aux
énergies fossiles, les achats d’électricité devront eux
aussi contribuer a la décarbonation des établissements.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

La stratégie est d'accompagner les adhérents dans leur po-
litique de décarbonation selon 4 axes complémentaires :

e Leverdissement de leurs achats « d’utilités énergé-
tiques » de gaz et d’électricité, de valorisation des
capacités d’effacement et le projet d’achat d’énergie
verte en provenance directe de producteurs.

o Lefficacité énergétique qui regroupe 'ensemble des
contrats qui permettent la réalisation d’économies
d’énergie a temps de retour sur investissement rapide
grace a des contrats de performance énergétique
qui peuvent étre associés a un préfinancement des
investissements.

e La production d’énergie renouvelable avec comme
premier projet la mise a disposition « clé en main »
d’ombriéres de parkings photovoltaiques.

e Le financement de la transition énergétique par la
mobilisation de différents outils tels que les certificats
d’économies d’énergie et la convention d’intracting
avec la Banque des territoires.

&

1,37 Mds€

Volume d’achat fournisseurs

Fi N\

=] (L]

575 28
adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Achats de gaz naturel et d’électricité

e Solutions d’efficacité énergétique :

éclairage, comptage et supervision

e Production d’énergie renouvelable :

ombriéres photovoltaiques

e Recettes avec les contrats d’effacement et

les certificats d’économies d’énergie

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/energie/



https://www.uniha.org/filiere/energie/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


{¢)- Filiere Energie

ité de P
2026 Modalité de Porteur de

Segment/Procédure 2024 Datefin e segment

JFMAMJ JASONDJFMAMI JASONDJFMAMIJASOND

24/09/2025  GC + CA GCS UniHA
31/12/2025  GC + CA GCS UniHA
31/12/2029  GC + CA GCS UniHA
31/12/2026  GC + CA GCS UniHA

Collecte et valorisation des certificats d’économies d’énergie

Fourniture de gaz naturel et d'électricité

Ombriéres photovoltaiques

> |[>|>|>|>|© > |[>

Solutions d'éclairage - Pilote 27/07/2025  GC GCS UniHA

Solutions d'éclairage - Vague 2 31/01/2027  GC GCS UniHA

Solutions d'éclairage - Vague 3 24/10/2031  GC GCS UniHA

Solutions de comptage et de supervision 19/01/2026  GC GCS UniHA

e Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
) GEE———  Consultation des fournisseurs |
P Prochain CA Centrale d’achat

Smm———  Marché actif



% Filiere Hygiene & protection du corps

Filiere portée par le CHRU de Nancy

Stéphanie Geyer
Coordonnatrice filiére Hygiéne
et protection du corps
Directrice des achats

du CHRU de Nancy

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere hygiéne & protection du corps ?

La RSE est au coeur des tendances d’évolution dans notre
secteur d’activité : produits éco-congus a efficacité équi-
valente, articles issus de I"économie circulaire, masques
de grande qualité fabriqués en France, écolabels. Avec sa
forte capacité d’écoute de ses adhérents et une relation
fournisseurs renforcée, la filiere Hygiéne et Protection du
Corps répond a ce besoin en faisant évoluer les gammes
proposées vers des solutions plus durables.

Dans le contexte inflationniste, la filiere reste trés axée
sur la performance économique. Des études approfon-
dies ont été menées pour limiter les hausses tarifaires
lorsque les matiéres premieres et les énergies étaient au
plus haut. Ce travail permet aujourd’hui de poursuivre
les révisions tarifaires avec des prix a la baisse et des
marchés qui restent attractifs.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

La stratégie achat met en ceuvre au sein de plusieurs
procédures des incitations tarifaires conséquentes qui
permettent a la fois de limiter le nombre de commandes
et de livraisons tout en garantissant aux adhérents des
taux de remise élevés. Ainsi les gains sur achat favorisent
le développement durable via la performance des ap-
provisionnements et livraisons.

La sécurisation des approvisionnements reste une priorité
sur I'ensemble des marchés et les démarches d’achat
souverain peuvent y concourir tout en garantissant un
haut niveau de qualité.

&,

77 M€
Volume d’achat

fournisseurs

[Fr /)
= \1/
550 6

adhérents procédures

Les marchés a retenir
e Tenues professionnelles

e Articles a usage unique et incontinence
infantile

e Essuie-mains
e Incontinence adulte

e Hygiéne des locaux

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/hygiene-protection-du-corps/



https://www.uniha.org/filiere/hygiene-protection-du-corps/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere Hygiene & protection du corps

2026 Modalité de Porteur de

Segment/Procédure 2024 Datefin e segment

JFMAMIJ JASONDJFMAMI JASONDJIFMAMI IJASOND
05/07/2026  GC + CA Nancy

Articles d'hygiéne a usage unique et incontinence infantile 05/07720% GC+CA  Nancy

31/08/2026 GC + CA Nancy
31/08/2033 GC + CA Nancy

Essuie-mains et séche-mains

31/08/2024 GC + CA Nancy
31/08/2028 GC + CA Nancy

Incontinence adulte

23/03/2026  GC GCS UniHA

eTUnt
revUnt Masques de chirurgie, appareils de protection respiratoire 23032000 GC 6CS UniHA

Produits d'hygiene des locaux 31/08/2027 GC+CA  GCS UniHA

31/03/2026  GC + CA GCS UniHA

Tenues professionnelles a usage unique 103200 GCsCA  GCS UniHA

© » |>» | » | WO >»|©O > |0 >

== Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
GEENS  (Consultation des fournisseurs

P Prochain o CA Centrale d’achat
Smmm———  Marché actif



% Filiere Restauration

Filiere portée par le CHU d’Angers et le CHRU de Tours

CHU

ANGERS

CENTRE HOSPITALIER
UNIVERSITAIRE

HOPITAUX DE TOURS

Agneés Charlot-Robert
Coordonnatrice

filiere Restauration
Directrice des achats et de
I’équipement au CHRU de
Tours

Thibaud Arnauld des Lions
Coordonnateur

filiere Restauration
Directeur des achats

du CHU d’Angers

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere restauration ?

La demande de solutions végétales alternatives aux
protéines animales est une grande tendance d’évolution
ainsi que l'externalisation de la fonction restauration
de I'hopital. Le besoin en matériels de restauration est
également toujours plus important.

A plus court terme, les segments relancés auront une
orientation toujours tournée vers I'achat durable et
responsable :

e Viandes volaille charcuterie et textures modifiées :
recherche de viandes francaises et ajout d’'une pres-
tation d’accompagnement des adhérents a |utilisa-
tion des produits pour les textures modifiées.

e  Poissons surgelés : nouvelles lignes de poissons issus
de pécheries certifiées responsables MSC.

e  Produits lessiviels : orientation poussée sur le béné-
fice environnemental des produits (labels, réduction
des emballages plastiques, cycle de vie produit).

e  Produits d’épicerie, produits surgelés, produits lai-
tiers et ovoproduits : développement de l'offre sur
I'achat plus durable, nous allons dédoubler les lignes
de produits afin d’avoir toujours en marché des pro-
duits éligibles Egalim, sans perdre les produits non
éligibles et souvent moins chers, une réflexion est
également en cours sur I'arrét des ceufs de poules
en cage au profit de poules mieux traitées.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

La filiere a 3 orientations stratégiques :

e Le maintien de la performance économique dans
le contexte actuel.

e Lasécurité des approvisionnements : adaptation de
I'allotissement aux contraintes territoriales (régiona-
liser quand cela est possible, révision des largeurs de
gammes), choix des formules de révision adaptée.

e L'achat plus durable et responsable : promouvoir
I'achat de proximité et/ou de qualité, réduction de
I'impact carbone, participer au soutien et dévelop-
pement des filieres frangaises par la souveraineté
alimentaire, réduire I'impact des déchets emballages
et du gaspillage alimentaire, respect et accompa-
gnement des établissements sur la mise en pratique
des lois Climat & Résilience et Egalim.

Les marchés a retenir

Produits d’épicerie
Produits surgelés
e Viandes volaille charcuterie et textures
modifiées
e  Produits laitiers et ovoproduits
e Produits de 4¢ et 5° gamme et traiteur
e  Produits diététiques

229 M€

Volume d’achat fournisseurs

A N\

=] W

471 11
adhérents procédures

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/restauration/



https://www.uniha.org/filiere/restauration/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Q\ Filiere Restauration

2026 Date fin Modahsé de Porteur de
marché segment

Segment/Procédure 2024

JFMAMIJ JASOND(JFMAMI JASONDIJFMAMI JASOND
Analyses microbiologiques, physico-chimiques pour aliments, eau
et environnement

28/02/2027 GC + CA Tours

28/02/2031  GC + CA Angers
18/11/2024 CA Angers
18/11/2030 CA Angers
28/02/2025 GC + CA Angers
28/02/2029 GC + CA Angers
31/08/2026 GC + CA Angers
31/08/2030 GC + CA Angers
28/02/2026 GC + CA Angers
28/02/2025 GC + CA Tours

28/02/2029 GC + CA Tours

28/02/2026  GC + CA Angers
28/02/2030 GC + CA Angers
28/02/2025 GC + CA Angers
28/02/2029 GC + CA Angers
28/02/2024 GC + CA Angers
29/02/2028 GC + CA Angers
28/02/2025 GC + CA Angers
28/02/2029 GC + CA Angers
29/02/2024 GC + CA Tours

29/02/2028 GC + CA Tours

Chariots de distribution de boissons chaudes

Produits surgelés

Produits de 4eme et 5éme gamme et produits traiteur

Produits de nutrition orale adulte et pédiatrique

Produits d'épicerie et de boissons

Produits diététiques

Produits laitiers, desserts ultra frais et ovoproduits

Produits lessiviels et vaisselle et produits non alimentaires a usage
unique

Solutions de restauration plats cuisinés surgelés et réfrigérés

Viande, volaille, charcuterie et produits a texture modifiée

o »>»|v >»|v > |9 >|v >»>|0 >»|>|v >»>|0 >»>|0 >0 >

== Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
GEENS  (Consultation des fournisseurs

P Prochain o CA Centrale d’achat
Smmm———  Marché actif



Eég“ Filiere RH & prestations intellectuelles

Filiere portée par le CHU de Nantes

_

CENTRE HOSPITALIER
UNIVERSITAIRE DE NANTES

Clément Parmentier
Coordonnateur filiere RH&PI
Directeur des achats

du CHU de Nantes

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere RH & prestations intellectuelles ?

Nous répondons aux attentes des directions des Res-
sources Humaines, des Directions Financiéeres et/ou
des Directions Générales qui s’orientent vers des projets
innovants liés au parcours des patients.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Nous disposons d’une forte expertise des marchés de
conseil destinés a accompagner les hopitaux dans leurs
transformations. Notre offre est construite en étroite
collaboration avec des directions de CHU comme des
DRH (marché d’intérim paramédical, vote électronique),
des DAF (marché de commissariat aux comptes) et des
Directions Recherche (marché accompagnement a la
recherche de financements).

La filiere englobe les activités de services et prestations
intellectuelles achetées par I'hopital (hors achats hoteliers
ou pharmacie) et nous nous positionnons de plus en plus
sur une offre globale en travaillant en transversalité avec
les autres filieres d’achat.

&,

94 M€ 68
Volume d’achat

[Fr /)

= \1/

550 15
adhérents procédures

Les marchés a retenir
e [ntérim paramédical

e Parcours administratif et hotelier du
patient

e Prestations de conseil pour accompa-
gner la transformation des organisations
hospitalieres

e Accompagnement dans la mise en place
du vote électronique pour les élections
professionnelles

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/ressources-humaines-

prestations-intellectuelles/



https://www.uniha.org/filiere/ressources-humaines-prestations-intellectuelles/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document

https://www.uniha.org/filiere/ressources-humaines-prestations-intellectuelles/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere RH & prestations intellectuelles

Segment/Procédure 2024 2025 2026 Date fin r:::::é de ::;::;tde

JFMAMIJ JASONDJIJFMAMI IJASONDIFMAMI IJASOND

Accompagnement a la recherche de financements 04/07/2026  CA GCS UniHA

Conseil et accompagnement a l'exploitation de données de santé 29/09/2025 CA GCS UniHA
Conseil et accompagnement dans la gestion du risque statutaire 02/05/2025 CA GCS UniHA
Conseil et accompagnement de la fonction RH 02/05/2025 CA GCS UniHA

Formation pro en management et accompagnement au changement 29/07/2025 CA GCS UniHA

31/12/2027  GC + CA GCS UniHA
09/05/2027 GC + CA GCS UniHA
09/05/2027 GC + CA GCS UniHA
19/01/2024 CA GCS UniHA
26/01/2026  GC + CA GCS UniHA
26/01/2030 GC + CA GCS UniHA
31/12/2027  GC + CA GCS UniHA
04/11/2027  CA Nantes

02/04/2026  GC + CA GCS UniHA

Gestion pour compte de tiers payant

Interim paramédical, administratif et technique : lots 1 a 34
Interim paramédical, administratif et technique : lots 35 - 36
Accompagnement du parcours hotelier administratif du patient

Prestations de formation aux habilitations électriques

Recours contre tiers
Transformation des organisations hospitaliéres
Vote électronique

A
A
A
A
A
A
A
A
A
A
P
A
A
A

== Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
GEENS  (Consultation des fournisseurs

P Prochain L CA Centrale d’achat
S Marché actif



5@ Filiere Services

Filiere portée par le CHU de Nantes

-~

CENTRE HOSPITALIER
UNIVERSITAIRE DE NANTES

Clément Parmentier
Coordonnateur
filiere Services
Directeur des achats
du CHU de Nantes

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere services ?

La tendance est de s’orienter vers des achats de « solu-
tions » en y associant une offre de prestation, de conseil
et/ou prévention, spécifiques au monde hospitalier
public. Nous avons pu ainsi mettre en place plusieurs
marchés « innovants » tant sur les démarches (assurance
cyber) que sur la prestation proposée (management du
risque au bloc).

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Notre objectif est d'accompagner la modernisation et
la sécurisation des modes de fonctionnement des éta-
blissements.

Notre filiere se démarque par une forte expertise et un
pilotage renforcé du marché fournisseurs sur ses sujets
emblématiques. Nous accompagnons également les
établissements adhérents de maniére rapprochée sur
la mise en place de leurs marchés.

&,

152 M€ 34
Volume d’achat

[Fr /)
= \1/
668 16

adhérents procédures

Les marchés a retenir

e Prestations de bionettoyage

e Assurance, dommage aux biens

e Accompagnement et assurance a la

cyber sécurité pour les établissements
hospitaliers

e Maintenance des ascenseurs

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/services/



https://www.uniha.org/filiere/services/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere Services

Segment/Procédure

Abonnements a des revues francaises et étrangeres

2024 2025 2026 Date fin

Modalité de Porteur de

Assurance cyber risk

Assurance dommages aux biens

Assurance flotte automobile

Controles et diagnostics techniques

Déplacements professionnels

Externalisation Bionettoyage supérieur a 15 000m2
Externalisation Bionettoyage inférieur a 15 000m2
Externalisation Bionettoyage - Outil de pilotage
Externalisation Bionettoyage - Accompagnement
Externalisation Bionettoyage - Vitrerie

Fournitures d'atelier pour l'entretien et la maintenance

Hygiéne 4D

Maintenance ascenseurs

Maintenance portes automatiques

Management du risque en bloc opératoire

Structures modulaires de réanimation

marché segment
JFMAMIJ JASONDJFMAMI IJASONDIJFMAMIIJASOND
A 31/12/2024  CA GCS UniHA
[ 31/12/2028 CA GCS UniHA
A 10/01/2026 CA GCS UniHA
A 31/12/2024 GC Nantes
P 31/12/2028 GC Nantes
A 31/03/2024 GC + CA Nantes
P 31/03/2028 GC + CA Nantes
A 31/12/2027  GC + CA GCS UniHA
A 31/12/2024  GC + CA Nantes
P 31/12/2028  GC + CA Nantes
A 31/12/2027 GC + CA GCS UniHA
A 31/12/2027 GC + CA GCS UniHA
A 31/12/2027  CA GCS UniHA
A 31/12/2027  CA GCS UniHA
A 31/12/2027  CA GCS UniHA
A 31/12/2025 GC + CA Nantes
P 31/12/2029  GC + CA Nantes
A 31/12/2026  GC + CA GCS UniHA
A 31/01/2025 GC + CA Nantes
P 31/01/2029  GC + CA Nantes
A 31/12/2026  CA GCS UniHA
A 15/09/2026  CA GCS UniHA
A 31/08/2024 CA GCS UniHA

A Actuel
P Prochain

e Recensement

GEENS  (Consultation des fournisseurs
S \/larché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat
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Filiere Santé digitale & numérique

Hopitaux | P

Filiere portée par 'APHM
P P de Marseille hm

Thierry Blanchard
Coordonnateur filiere Santé
digitale & numérique
Directeur adjoint des services
numériques a 'APHM

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere santé digitale et numérique ?

La transformation des pratiques hospitalieres est accé-
|érée par les techniques innovantes d’exploitation des
données de santé, produites dans les dossiers patients et
les parcours de soins, ou générées par les équipements
des plateaux techniques.

Dans ce cadre, les fournisseurs tendent a proposer des
solutions globales adaptées aux usages cliniques par
parcours/pathologie, qui reposent sur le traitement de
données massives, I'application d’algorithmes d’intelli-
gence artificielle et des systemes avancés de visualisation
de I'information.

Elles permettent l'optimisation des prises de décision
clinique et de programmation des soins et la sécurisation
de la prise en charge des patients hospitalisés par des
fonctions de contrdle/alerte enrichies (sighaux vitaux,
pharmacocinétique, risque infectieux, etc..).

Ces solutions, inscrites dans le renforcement du périmétre
de déploiement des applications de télésanté, vont sup-
porter les nouveaux enjeux de lI'approche populationnelle
de santé publique.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Les trois filieres Biologie, Ingénierie Biomédicale et Santé

digitale & numérique travaillent de concert pour proposer

un support global a la transformation des pratiques et
des usages.

Par ailleurs, nous allons renforcer la mise a disposition

d’une gamme complete de solutions logicielles adressant

tous les pans fonctionnels des métiers médicaux :

e Un systeme d’acquisition dynamique permet depuis
juillet 2023 de référencer les solutions de télésurveil-
lance homologuées par la HAS, 'ANS et 'Assurance
maladie dans le cadre de leur intégration au droit
commun.

e Un marché de distribution de logiciels métiers mé-
dicaux sera lancé en 2024, renforgant le niveau
d’engagement des titulaires et des éditeurs quant
aux délais et niveaux de service.

Enfin, nous allons proposer des marchés innovants dédiés
aux processus logistiques, par la mise a disposition de
robots autonomes (AMR) et de solutions d’impression 3D.

64 M€

Volume d’achat fournisseurs

A /)
508 10
adhérents procédures

Les marchés a retenir

e  Télésurveillance médicale

e Téléradiologie

e Gestion du parcours patient

e Optimisation du programme de
médicalisation des systemes d’information

(PMSI) et autres usages en IA

e Dossier patient informatisé

Géolocalisation du patient

Contactez la filiere :
www.uniha.org/filiere/sante-digitale-et-numerique/



https://www.uniha.org/filiere/sante-digitale-et-numerique/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


Filiere Santé digitale & numérique

2025 2026 Date fin  Modalité de Porteur de

Segment/Procédure 2024 marché segment

JFMAMJJASOND/JFMAMIJASOND/JFMAMIJASOND
11/06/2024  GC + CA GCS UniHA
22/12/2025 CA GCS UniHA
13/11/2025  CA GCS UniHA
30/04/2024 CA GCS UniHA
17/03/2025 CA GCS UniHA
30/08/2025 CA GCS UniHA
11/06/2024 CA GCS UniHA

01/07/2028 CA GCS UniHA

Automatisation des tests RT-PCR

DPI AGFA - Maintenance et évolution

DPI aXigate - Maintenance et évolution

DPI MEDASYS - Maintenance et évolution

Gestion du parcours du patient : télésuivi, guidage et géolocalisation
Impression 3D

Logiciel de support en imagerie

Multi Editeurs Santé

Optimisation du programme de médicalisation des systémes d'infj"_ 01/06/2024  CA 6CS Unitia
(PMSI) par A
A 14/07/2024  CA GCS UniHA
Prestations de conseil et d’assistance informatique m,
p 14/07/2028  CA GCS UniHA
Robots AMR : solutions robotiques d'automatisation des flux A 30/06/2027 CA GCS UniHA
Serveurs, stockages et maintenances associées A 09/02/2025 CA GCS UniHA
Télé interprétation des EEG A 10/10/2027  CA GCS UniHA
Télémédecine A 02/12/2029  CA GCS UniHA
Téléradiologie 28/03/2025 GC+CA  GCS UniHA
eleradiologie 28/03/2029 CA GCS UniHA
Télésurveillance A 21/06/2027  CA GCS UniHA
e Recensement
A Actuel . . GC Groupement de commande
) GEE———  Consultation des fournisseurs |
P Prochain CA Centrale d’achat

Smm———  Marché actif



C.A i_. H. Centrale d’achat de I'informatique hospitaliére

Centrale d’Achat de I

Philippe Marchand
Responsable des opérations
par intérim

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour I'informatique hospitaliere ?

Le numérique a largement transformé les pratiques
hospitalieres. L'innovation du matériel et des solutions
logicielles, avec I'intelligence artificielle par exemple, est
clé pour fluidifier ces pratiques et permettre a I'ensemble
du personnel médical et non médical de consacrer plus
de temps aux taches a valeurs ajoutées. La CAIH propose
ainsi des marchés qui s'adaptent a I'ensemble des pro-
cessus métiers des établissements.

Néanmoins, cette numérisation des hopitaux les conduit a
traiter une masse de plus en plus importante de données
qui a développé de nouvelles menaces.

En premier lieu les cyberattaques : en effet, ce type
d’attaques sur les établissements de santé se multiplie
et se professionnalise (la santé est le 3®™ secteur le
plus touché). Ces attaques renforcent la tension sur les
organisations hospitaliéres déja fortement sollicitées car
les modes de fonctionnement dégradés mis en ceuvre
a la suite des attaques cyber durent plusieurs mois, au
détriment de la qualité de vie au travail des soignants
et de la prise en charge des patients.

En second lieu la souveraineté : on parle beaucoup de
souveraineté sanitaire pour les produits de santé mais
nous avons aussi un enjeu de souveraineté sanitaire pour
le numérique en santé avec de vrais enjeux de sécurité de
nos données et de sécurité de nos approvisionnements.

CAIH s’efforce donc de proposer des solutions globales
pour la sécurité du systéme d’information et I'héberge-
ment des données sans oublier les objectifs de durabilité.

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

CAIH prépare et anime des marchés dans le domaine
informatique et télécoms. Nous allons renforcer la mise
a disposition d’une gamme compléte de matériels et
solutions logicielles adressant tous les pans fonctionnels
des métiers hors médicaux :

e Un marché de distribution matériel et un marché de
distribution de logiciels seront renouvelés en 2024,
renforgant le niveau d’engagement des titulaires et
des éditeurs quant aux délais et niveaux de service.

e Des marchés de sécurité et cloud seront également
renouvelés dans une optique non pas uniquement de
solutions mais de service global pour nos adhérents.

Enfin, ces enjeux étant de plus en plus transverses a
I'ensemble des activités des hopitaux ou le numérique se
développe quasiment partout, des exigences seront pro-
duites pour étre diffusées dans I'ensemble des marchés
UniHA et CAIH conformément a la stratégie numérique
en cours d’élaboration.

Les marchés a retenir

Solutions et services Microsoft
Logiciels non médicaux

Matériels informatiques

Télécoms et réseaux

Hébergement / Cloud

Prestations d’assistance a maitrise
d’ouvrage

e Cybersécurité / sécurité opérée a 360°

350 M€
Volume d’achat

fournisseurs

@

1884 37

adhérents procédures

Contactez CAIH :
www.caih-sa nte.org/nous-contacter



https://www.caih-sante.org/nous-contacter?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


C.A. | -H= Centrale d’achat de I'informatique hospitaliére

Centrale d’Achat de I'informatique Hospitaliére

Segment/Procédure

Automatisation de processus robotisés

Modalité de
marché

2024

2025

2026

Date fin

JFMAMIJJASONDJFMAMI JASONDIJFMAMI JASOND

01/10/2027 CA

Courriers

01/12/2027 CA

Cloud - Conseil, accompagnement et infrastructures hébergées
pour les données de santé

Diapason

>

01/10/2027 CA

30/12/2024
30/12/2028

CA

Diffusion images radiologiques

13/09/2025
13/09/2029

CA

CA

Impression haut volume

31/07/2027

Infrastructures réseaux - Fourniture, intégration et maintenance

27/02/2027

Interopérabilité EAI EDI

30/05/2027

10T - Internet des objets

12/07/2026
12/07/2030

CA

Logiciels de seconde main

26/02/2027

Matériels de seconde main

27/03/2027

Matériels spécialisés

08/05/2027

Microsoft, alternatives et SAM

26/09/2026
26/09/2030

CA

Microsoft : formation et prestations outils

23/05/2026
23/05/2030

CA

Multimédia

17/07/2026
17/07/2030

CA

Open source

09/05/2025
09/05/2029

CA
CA

Oracle : audit

16/07/2024
16/07/2028

CA
CA

Oracle DBA, licences de seconde main, maintenance

18/03/2025
18/03/2029

CA
CA

PC, écrans, maintenance

31/12/2024
31/12/2028

CA
CA

Prestations AMOA SSI

23/09/2024
23/09/2028

CA
CA

Prestations AMOA systéme d'information

24/01/2026
24/01/2030

CA
CA

Prestations AMOA télécoms

24/10/2025
24/10/2029

CA
CA

©» v >» ©®>» V> VP V> V> V> VP T > > >> TV > > > > T > T >

A Actuel
P Prochain

-1
e Recensement

GEENS  (Consultation des fournisseurs
S \/larché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat



Ca.A.l.Ha CcCentrale d’achat de I'informatique hospitaliére

Centrale d’Achat de I'Informatique Hospitaliére

Segment/Procédure 2024 2025 2026 pate fin  Modalité de

marché

JFMAMIJJASONDJIFMAMIIJASONDJFMAMI JASOND

ELODI - Editeur de logiciels distribués A 02/02/2024 CA
Salhomé - Editeur de logiciels hors médicaux P 02/02/2028 CA
. " LA 13/09/2026  CA
Services d'impression
SI RCP - Consentement médical, recherche et RGPD A 07/08/2027 CA
Services managés et prestations de sécurité a 360° - SOC 2023 A 30/05/2027 CA
décoms * | 2117204 CA
Télécoms
P 23/11/2028 CA
TOIP - Fourniture, maintenance et téléphonie A 03/04/2027 CA
Validation systémes informatisés - VS| A 25/08/2024 CA
. - LA 21/01/2025 CA
Virtualisation serveurs et postes de travail
P 21/01/2029 CA

54

e Recensement

A Actuel . . GC Groupement de commande
GENNNNNNNNNR  (Consultation des fournisseurs

P Prochain L CA Centrale d’achat
S——  |Varché actif

Retrouvez les marchés CAIH sur www.caih-sante.org



http://www.caih-sante.org

x
La force d’UniHA : les groupes experts

Que pensent les adhérents UniHA des
groupes experts ?

Jérémie GREE
Responsable achat au CH de Saintonge

{{ La mutualisation a I'’échelle nationale est d’autant
mieux vécue par les utilisateurs quand ils savent
gu’ils peuvent donner leur avis. »)

Anne-Sophie LANG
Pharmacien au CHU de Dijon

{{ Cela nous permet d’avoir une meilleure connais-
sance du marché, de connaitre les pratiques,
d’échanger avec les confréres et enfin de pouvoir
travailler en amont notre quantification avec les
prescripteurs. »»

Tous les acteurs de la santé sont associés a Qui peut rejoindre un groupe experts ? Les missions du groupe experts :
I’élaboration des marchés par I'intermédiaire icier 3 I'élaboration de | ¢gie ach
de groupes experts Tous les professionnels de santé sont sollicités : phar- * Participer aI'élaboration de la stratégie achat.

Z , . .
maciens, hygiénistes, médecins, chirurgiens, aides soi- *  Elaborer allotissement par procedure.

gnants, ingénieurs restauration, ingénieurs biomédicaux, *  Déterminer et pondérer des critéres de choix
informaticiens spécifiques de ladite procédure.

e  Rédiger des documents constitutifs du cahier
des charges.

e Procéder a la notation des spécimens.

e Transmettre a I'établissement coordonnateur
les notes attribuées selon les procédés et les
procédures arrétés par le coordonnateur.

e Effectuer des essais dans les services
utilisateurs, sous I'égide du coordonnateur.

Le groupe experts réunit des membres experts,
compétents dans le domaine correspondant aux procé-
dures d’achat lancées.

Aujourd’hui et demain, nous mobilisons nos compétences
pluridisciplinaires pour la transformation de I’'h6pital et
du systéme de santé.



D) Filiere Transport

Filiere portée par le CHU de Montpellier

MONTPELLIER

HOSPITALIER
UNIVERSITAIRE

Florence Marques
Coordonnatrice

filiére Transport
Directrice achat et
approvisionnement

au CHU de Montpellier

Quelles sont les grandes tendances d’évolution
pour la filiere transport ?

La transition écologique et 'objectif de neutralité carbone
(2050) sont au coeur des stratégies achats des hopitaux.
A travers ses marchés, la filiere Transport leur permet
de rationaliser 'utilisation des véhicules, d’optimiser les
déplacements en privilégiant les solutions de mobilité
collaboratives, de passer a une flotte automobile plus
« verte » et de développer les points de recharge.

Des marchés a venir, tels que I'acquisition de véhicules
d’occasion et une offre de poids-lourds 100% électriques
permettront de réaliser pleinement ces objectifs.

En paralléle, nous proposons des marchés concourant
a l'optimisation des transports sanitaires, souvent as-
sociés a des marchés complexes et des postes de dé-
pense élevés (transports aériens de greffons, évacuations
sanitaires, etc.).

Vers quelles stratégies achat vous orien-
tez-vous ?

Nous accompagnons les adhérents en mobilisant plu-
sieurs leviers d’action parmi lesquels :

e Des outils permettant de les guider dans les usages
et choix d’investissements.

e Des logiques de passage de la possession a l'usage.

e Des solutions globales a la fois techniques et fi-
nanciéres.

e Des solutions permettant de réduire les délais d’ap-
provisionnement.

<

93 M€ 34
Volume d’achat

Fr N

= V1

660 17
adhérents procédures

Les marchés a retenir
e Véhicules de transport de patients

e Location courte, moyenne et longue
durée de véhicules

e  Véhicules a faible émission de CO2
e Bornes de recharge électrique

e Gestion de flotte automobile

e Prestations d’assistance médicale,

d’évacuation sanitaire (EVASAN) et
d’affretement aérien

Contactez la filiere :

www.uniha.org/filiere/transport/



https://www.uniha.org/filiere/transport/?utm_source=calendrier-marches-2024&utm_medium=Document


o

Filiere Transport

Segment/Procédure

Accompagnements EVASAN métropole et DOM-TOM

Accompagnements HéliSMUR

Assistance médicale, d’évacuation sanitaire (EVASAN) et d’affrétement

Badges télépéages

Bornes de recharge électrique

Brancards pour ambulances

Cartes accréditives pour le carburant et l'électricité

Chaise portoir motorisée - relance brancards

Chariots de manutention

Convoyage de cellules souches

Gestion de flotte automobile et solutions de mobilité

Location de véhicules et prestations associées

Postes médicaux avancés

Réception, stockage, préparation et livraison

Solutions d’emballage de greffons

Transport de colis a température dirigée et controlée

Transports aériens de greffons

Véhicules a faibles et tres faibles émissions de Co2 : acquisition

Véhicules de transport de patients : acquisition

Véhicules d'occasion : acquisition

Véhicules TPMR : acquisition

2024 2025 2026 Datefin 4ol o rore
JFMAMJJASONDJFMAMI JASONDJFMAMIJASOND

A 31/12/2030 GC GCS UniHA
A 31/12/2030 GC GCS UniHA
A 09/07/2027  GC + CA Montpellier
A 31/12/2026 CA GCS UniHA
A 05/07/2025 CA GCS UniHA
P 05/07/2029 CA GCS UniHA
A 22/04/2025 GC + CA Montpellier
A 31/12/2026 CA Montpellier
A 25/05/2025 GC + CA Montpellier
A 26/05/2024 GC + CA Montpellier
P 24/05/2028 GC + CA Montpellier
A 23/07/2027 GC + CA Montpellier
A 11/07/2027 GC + CA Montpellier
A 11/04/2027 GC + CA GCS UniHA
A 27/02/2026 GC + CA GCS UniHA
P 27/02/2030 GC + CA GCS UniHA
A 01/01/2028 CA GCS UniHA
A 01/01/2028 GC + CA Montpellier
A 24/10/2026 GC + CA Montpellier
A 31/12/2025 GC + CA Montpellier
P 31/12/2029 GC + CA Montpellier
A 08/05/2026 GC + CA Montpellier
P 08/05/2030 GC + CA Montpellier
A 11/08/2024 GC + CA Montpellier
P 11/08/2028 GC + CA Montpellier
A 01/02/2028 CA GCS UniHA
A 15/07/2025 GC + CA Montpellier
P 15/07/2029 GC + CA Montpellier

A Actuel
P Prochain

e Recensement

GEENS  (Consultation des fournisseurs
S \/larché actif

GC Groupement de commande
CA Centrale d’achat



*
En format poster ou Excel®, découvrez le calendrier sous 2 autres formats !

Format poster Format Excel®

D ———————— . i i e = = Retrouvez les différents formats en version
=T - e digitale sur :

https://www.uniha.org/calendrier-marches/

A accrocher dans votre bureau pour toujours avoir un Simple d’utilisation, il vous permet de filtrer rapidement
ceil sur les marchés UniHA ! sur une filiere, un marché, une date...

Vous souhaitez un exemplaire papier ?
Vous pouvez demander a recevoir le calendrier des marchés au format papier directement dans votre établissement.
Format livret ou poster : faites votre choix !

Pour faire votre demande, rendez-vous sur www.uniha.org dans la rubrique « J’accéde a un marché » puis « Calendrier des marchés ».



Les coordinations d’UniHA

Chaque famille d’achat est coordonnée par des équipes
d’acheteurs hospitaliers situées dans un établissement
hospitalier.

Depuis leurs établissements, elles agissent pour la com-
munauté des hospitaliers et sont au plus proche des
prescripteurs.

Dispositifs Dispensation

médicaux produits de
santé

Restauration

Hygiéne &
& équipements protection
des unités

de soins cimrps 5 9

Ingénierie J—
CHU R biomédicale

Rennes
RH &
Energie prestations
/ intellectuelles;
‘ @ Santé Bureau
/ digitale & &

numérique bureautique




Contactez UniHA !

Claire Truffaut
Ambassadrice Nord
claire.truffaut@uniha.org
06 09 24 74 05

l Ambassadrice Nord-Est
anne-laure.guiraud@uniha.org
623303186

o N
/ Pauline Leliévre

Ambassadrice lle-de-France

Grégoire Joseph
Ambassadeur Nord-Ouest
gregoire.joseph@uniha.org

06 09248181 \

Calvados

! [ N ; 24N et DROM-COM
. ) - Cotes-dArmor T g S . pauline.lelievre@uniha.org
Stéphanie Defrenne é\ ""Ille-ebvilaineJ Mayenne ) \ 8 ) 0619517279
Directrice des ambassadeurs . 1z 35 N, 53 i Sarthe ity
stephanie.defrenne@uniha.org 49 \\7 ILE-DE-FRANCE

06 6498 12 54

Loire- Maine-
Atlantique) et-Loire

V"
85

Vendée /
ire \Rhone\__ o Marion Peuke

Ambassadrice Centre-Est
marion.peuke@uniha.org

AL
Gkl =

24

Gironde gl\l;i:rdugne Y 0614393401 & DROM-COM
> O\ Arde [0 Abes
pierre.paolorsi@uniha.org )/. . 12 \l L;zgere ’ B
0620143726 0 - Aveyron T de. >
: A S
N T i
>H; g\34 Hérault o uch \ ) ‘

¥y a

Mayotte La Réunion

Denis Despin
Ambassadeur Sud-Ouest
denis.despin@uniha.org

0611301819

Coralie Dobrenel
Ambassadrice Sud-Est et Corse
coralie.dobrenel@uniha.org
06 143908 05

°® . .
. o Besoin d’aide ? Contactez le service Relation Etablissements a contact@uniha.org ou aupres des assistantes Relation Etablissements :
l | n l I‘—I A . Céline COUVAL - celine.couval@uniha.org - 04 86 80 04 79 - Régions : Nord-Ouest, Centre, Sud-Ouest et Sud-Est
% .'; . Nathalie LEBRUN - nathalie.lebrun@uniha.org - 04 86 80 04 78 - Régions : Nord, lle-de-France et DROM-COM, Nord-Est et Centre-Est
ot D

&
)

Retrouvez UniHA sur www.uniha.org

Guadeloupe Martinique Guyane
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